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m Der clevere Weg zur finanziellen Unabhangigkeit

Zehn Millionen Menschen
werden in den nachsten 10 Jahren zu Millionaren!

Das ist nur eine konservative Schatzung von Paul Zane Pilzer, dem weltberihmten

Wirtschafts-Wissenschaftler, College-Professor, Vorsitzender der wirtschaftlichen

Berater, New York Times Bestseller-Autor, erfolgreicher Unternehmer und Freund
der Network-Marketing-Industrie.

In seinem Buch ,,The Next Millionaires‘ beschreibt er:

Die Direktverkauf-Industrie (Direktvertrieb/Network-Marketing) ist bestens
aufgestellt, um viele dieser ndchsten Millionére hervor zu bringen.

Es gibt eine riesige Welle von neuen Gelegenheiten fiir explosives Wachstum in
der Network-Marketing-Industrie, die genau in diesem Moment auf Sie zulduft.
Diese Welle ist unaufhaltsam!

Werden Sie an der Spitze dieser Welle zur finanziellen Unabhéngigkeit reiten oder
erlauben Sie sich diese einmalige Chance zu verpassen?

Mit dem MaxxBizz-Konzept profitieren Sie von diesem gigantischen Markt durch
eine zukunftweisende, weltweit einsetzbare Strategie, gepaart mit einer sehr
praktischen Online-Software-Losung.

Was erwartet Sie in diesem Handbuch?

Sie werden eines der aulRergewoOhnlichsten und zukunftstrachtigsten Geschafte der
Welt mit einer 16fachen Einkommens-Strategie kennen lernen, welches

- Sie nebenberuflich betreiben kénnen,

- Sie mit einer geringen Investition von wenigen Euros aufbauen konnen,

- Sie von zu Hause aus betreiben kénnen,

- Sie international betreiben kdnnen,

- Sie komplett flexibel in Ihren Tagesablauf integrieren kénnen,

- lhnen ein passives Einkommen, ahnlich einer Sofort-Rente, bescheren
kann,

- |lhnen sehr viel SpaB bringen wird.

Wir winschen lhnen nun viel Spald beim Studieren dieses Handbuches und die
richtigen Erkenntnisse fur Ihre Zukunft!

lhr
MaxxBizz-Team
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m Der clevere Weg zur finanziellen Unabhangigkeit

1. Die Wirtschaftsrevolution des 21. Jahrhunderts

Haben Sie jemals darUber nachgedacht, was es fur Sie bedeuten wurde, wenn Sie
Ihr Leben selbst bestimmen kdnnten?

Haben Sie jemals von der Freiheit getraumt, nicht jeden Tag arbeiten zu missen?

Oder haben Sie schon mal Uberlegt, was Sie tun wirden, wenn Sie finanziell frei
waren?

Vielleicht wirden Sie sich Ihren Traumwagen oder |Ihr eigenes Haus kaufen?
Mdglicherweise wirden Sie die Welt bereisen wollen oder einfach nur das schéne
Gefuhl geniel’en?

Was |hnen finanzielle Unabhangigkeit bedeutet, wissen wir nicht, aber dass Sie
dieses Buch lesen, sagt uns, dass Sie fur neue Wege offen sind.

Vielleicht brennen Sie sogar schon darauf zu erfahren, wie Sie das erreichen
konnen?

Wenn Ihnen dieses Buch die Moglichkeit zeigt, wie Sie lhre finanzielle
Unabhangigkeit erreichen und wie Sie lhre Traume verwirklichen kdnnen, dann
werden Sie jede einzelne Seite dieses Buches ,verschlingen®!

Karl Pilsl, ein internationaler Wirtschaftsexperte, Journalist und Unternehmer
schreibt zum Thema Zukunfts-Markte:

Der Arbeitsmarkt der Zukunft ist ein Unternehmer-Markt!

In 10 — 15 Jahren werden 80 % der derzeit bestehenden Angestellten-
Positionen in dieser Form nicht mehr vorhanden sein. Menschen werden ihre
Talente und ihre Fadhigkeiten in ihrer Einzigartigkeit mehreren Firmen verfiigbar
machen. Jeder wird unternehmerisch denken miissen, wenn er Arbeit haben
und Geld verdienen moéchte.

Daher ist es sehr wichtig, dass die Menschen bereits jetzt lernen, auch als
Angestellte und Arbeiter unternehmerisch zu denken.

Der Arbeitsmarkt ist gewaltig im Umbruch. Gleichzeitig streben viele Menschen
danach, ihren persénlichen Traum zu leben, ihre Vision zu realisieren, ihren
Traumjob zu finden und eine gesicherte finanzielle Zukunft zu haben.

Wenn wir die Zukunft wirklich meistern wollen, miissen wir UMDENKEN!

© MaxxBizz Global Ltd 4



m Der clevere Weg zur finanziellen Unabhangigkeit

2. Die grundsatzlichen Einkommensstrategien

Bevor wir lhnen die Einzelheiten aufzeigen, wollen wir doch mal grundsatzlich
uberlegen, auf welche Arten die meisten Menschen ihr Geld verdienen. In aller Regel
kommen dafur die vier nachfolgend beschriebenen Methoden in Frage.

1. Einkommens-Strategie: Arbeitnehmer

Dieses trifft auf die meisten Menschen zu, ob sie nun Lohn oder Gehalt beziehen. Als
Arbeitnehmer wird man nur fur ,geleistete Stunden® Geld verdienen. Tun Sie nichts
oder zu wenig, bekommen Sie SOFORT KEIN GELD mehr und mussen sich bei
einem neuen Chef ,verkaufen®!

Haben Sie schon mal Uberlegt, wie wenig Freizeit / Freiheit / Selbstbestimmung ein
Arbeitnehmer wirklich hat? Sagen wir, man benétigt etwa eine Stunde, um zur
Arbeitsstelle zu fahren, dann arbeitet man acht Stunden lang und fahrt eine Stunde
zurtck. Das sind 10 Stunden. Wenn man bedenkt, dass man ca. sieben Stunden
schlaft und einige Einkaufe tatigt...

Ein Arbeitnehmer hat in der Regel nur ein paar Stunden Freizeit am Tag. Und es ist
Tatsache, dass ein Arbeithehmer hochstens 25 % seines eigentlichen Wertes verdie-
nen kann — den Rest bendtigt die Firma, um operieren zu kénnen.

Aulerdem mochte der Firmenbesitzer ja auch von seinem Unternehmen profitieren.

Wenn man Arbeitnehmer ist, dann nennt man dieses ,einen Job haben®. Der be-
kannte Management-Trainer Zig Ziglar sagt: ,Job“ steht fur ,Just over broke®, also
»nicht ganz Pleite®. Verstehen Sie uns bitte nicht falsch, ein sogenannter ,fester” Job
hat natlrlich auch Vorteile, gerade in der heutigen Zeit, aber ist es das, was man
WIRKLICH will oder doch nur ein Abfinden mit der Situation nach dem Motto: ,Was
denn sonst?“

Gewohnheiten, Angste und Bequemlichkeiten kénnen aber schneller fatale Folgen
haben, als einem lieb ist! Eene, meene, muuh, raus bist Du! Oder bald zu ,alt*?

Oft fehlt ganz einfach nur das WISSEN Uber die Mdglichkeiten!

Viele Angestellte reden sich ein, in einer grolen Firma einen sicheren Arbeitsplatz zu
haben. Dadurch, dass sich das viele eingeredet haben, und sich in Sicherheit wiegen
haben sie keinen Plan B.

Wenn dann eines Tages der Brieftrager mit einem Brief kommt, mit dem man nicht
gerechnet hat und darin steht: Sehr geehrte/r Herr/Frau Ihr Arbeitsvertrag wird zum
... gekiindigt, kdnnen die meisten Menschen gegen den schlagartig einsetzenden
Verlust an Sicherheit nichts tun.

Dann ist man arbeitslos, machtlos und haltlos und hat keine Chance etwas gegen
diese Kundigung zu tun. Man kann versuchen sich dann wieder eine Firma zu
suchen, die einem Sicherheit gibt. Viele Menschen finden aber keine Firma mehr!
Denn der Grund, der zu einer Entlassung geflhrt hat, ist der gleiche, warum auch in
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anderen Firmen Arbeitsplatze abgeschafft werden: Kosten sparen, Preise senken,
Arbeitsplatze automatisieren oder mit billigeren Arbeitskraften besetzen.

Viele der Arbeitsplatze die verschwinden, kommen niemals wieder!

Sollte man doch zu den ,gllcklichen* Menschen gehdren die ihren Arbeitsplatz bis
zum Rentenalter behalten durfen, sollte man folgendes bedenken:

Ein Durchschnittsverdiener in Deutschland muss heute ca. 32 Jahre lang
Beitrage an die Rentenversicherung abfiihren, damit er eine Rente bekommt,
die seinem Anspruch auf Sozialhilfe libersteigt.

Ist das lhr Lebensziel? Einen Lebensabend zu verbringen, der ein bisschen Uber
dem Sozialhilfeniveau liegt?

Hier ein Rechenbeispiel aus Deutschland:

Um 1.000,- Euro aus der gesetzlichen Rentenversicherung zu erhalten, muss
man 45 Jahre (Verdienst ca. 2.500,- Euro) einzahlen. z.Zt. mtl. 497,50 Euro.

Aufwand ca. 268.650 Euro! Wie gesagt zur Zeit!
Die Zahlen werden jedes Jahr schlechter!

Um 1.000,- Euro aus einer privaten Rentenversicherung zu erhalten muss z. B.
ein 20 jahriger Mann mtl. 128,- Euro bis zum 60. Lebensjahr einzahlen.

Aufwand insgesamt 69.120.- Euro!

30jahrige Person 212,- Euro,

40jahrige Person 375,- Euro,

50jahrige Person 755,- Euro,

55jahrige Person 1.205,- Euro. Aufwand 144.600,- Euro!

Diese Zahlen sind Brutto! Es missen evtl. noch Steuern abgezogen werden!!!

Gehen Sie jetzt neue Wege um in der Zukunft davon zu profitieren!

Ab heute kennen Sie die Losung! Nicht der einfachste Weg, aber ohne Alternative!
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Werfen wir einen Blick auf eine typische Alltagssituation vieler Angestellter:

Morgens steht man aus einem Bett auf, das einem maoglicherweise nicht gefalit.
Man geht ins Badezimmer, welches einem moglicherweise auch nicht gefallt.

Dies geschieht zwischen 6.00 und 7.00 Uhr, was einem moglicherweise auch nicht
besonders gut gefallt.

Dann zieht man seine Arbeitskleidung an, die einem moglicherweise auch nicht
gefallt.

Man geht zum Auto, welches einem madglicherweise nicht gefallt und fahrt zur
Arbeit, die einem moglicherweise auch nicht gefallt und steht dann noch in der
Autoschlange, was einem sicher auch nicht gefallt.

Bei der Firma angekommen, die einem maoglicherweise nicht gefallt, trifft man seine
Arbeitskollegen, die einem maoglicherweise auch nicht gefallen.

Nach der Mittagspause trifft man den Chef, dem man maoglicherweise selbst nicht
gefallt.

Nach 8 Stunden harter Arbeit, die einem maoglicherweise nicht gefallen haben, steht
man wieder im Feierabendverkehr, was einem moglicherweise nicht gefallt und
fahrt nach Hause .....

Und so geht das Tag fur Tag, 5 oder 6 Tage pro Woche, 4 Wochen im Monat, 12
Monate im Jahr (den Urlaub kann man abziehen), und das 45 Jahre lang um dann
als Rentner endlich das tun zu kdnnen, worauf man sein ganzes Leben gewartet
hat.

Leider gibt es auch da Probleme, da die meisten Ruhestandler nach 45 Jahren harter
Arbeit versuchen mussen, mit der Halfte ihres Geldes zu Uberleben. Bei gestiegenen
Lebenshaltungs- und Gesundheitskosten? Viel Spal}!

Di_eses ist die Situation sehr vieler Menschen! Und wie es aussieht, werden es
TAGLICH mehr!
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2. Einkommens-Strategie: Unternehmer

Viele Menschen traumen davon, selbstandig zu sein. In sehr vielen Fallen wird es
leider ein absoluter ALBTRAUM!

Wenn man sich die Statistik anschaut, dann erkennt man, dass die Halfte aller neu
gegrundeten Unternehmen scheitern. Es wird schnell klar, dass ein eigenes
Unternehmen auflerst riskant sein kann!

Wie viele Unternehmen kennen Sie, die mehr als 10 oder 20 Jahre erfolgreich beste-
hen? Und fragen Sie einen Unternehmer, wie viel Freizeit er wirklich hat. 70 bis 80
Stunden harter Arbeit pro Woche und viel Stress sind keine Seltenheit flr einen
Unternehmer. Ist das Lebensqualitat?

Unternehmer verdienen sicher eine Menge Geld, aber was nutzt das viele Geld,
wenn man nicht die Zeit hat, es zu geniel3en?

Das ist einer der Grinde, warum manche Unternehmer so unzufrieden sind. Sie ver-
dienen vielleicht eine Menge Geld, kdnnen aber den Luxus kaum geniel3en. Was
bringt ihnen die schonste Yacht, wenn Sie nur 5 Tage im Jahr diesen Luxus in
Anspruch nehmen kénnen?

Lassen Sie uns einmal einen Blick auf eine typische Alltagsituation eines
selbststandigen Unternehmers in der ,normalen® Wirtschaft werfen und nehmen wir
daflr einmal das Beispiel: ,Sie wollen eine Boutique erdffnen®.

Nehmen wir einmal an, Sie fuhlen sich der Mode hingezogen und beschlieRen eines
Tages eine Boutique zu erdffnen. Sie treffen eine klare ENTSCHEIDUNG!

- Sie suchen sich ein geeignetes Gewerbe-Objekt.

- Kredit aufnehmen, flr Ausbau und Erstausstattung von evtl. 100.000 Euro.

- Sie miUssen nun ca. 3 bis 6 Monate einplanen, bis Fertigstellung und Eroffnung.

- Anfangs missen Sie jeden Tag selbst im Laden stehen, bis das Geschaft lauft.

- In der Regel 4 bis 6 Jahre, jeden Tag arbeiten, um in die Gewinnzone zu
kommen.

Sie haben richtig gelesen, in der ,normalen” Wirtschaft geht man von mind. 4 bis 6
Jahren aus, bevor man in die Gewinnzone kommt! Das bedeutet: Vorher arbeiten
Sie nur, um lhre Investitionen wieder zu bekommen!

Risiko:

- Falsche Lage der Boutique — die Kundschaft bleibt aus,

- falsche Modelinie — die Kundschaft bleibt aus,

- ein groRes Shoppingcenter wird in der Nahe gebaut — die Kundschaft bleibt aus,
- die Kauflaune der Verbraucher sinkt — die Kundschaft bleibt aus,

- Sie haben die Preise falsch kalkuliert — die Kundschaft bleibt aus,

- Sie mussen die Aushilfen entlassen = 16 Stundentag fur Sie,

- am Ende evtl. der Konkurs und viele Tausend Euro Schulden.
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Sie konnen also viele Fehler begehen, wenn Sie sich nicht zu 100 % geschult und
ausfuhrlich informiert haben. Dartber hinaus gibt es viele aul3ere Faktoren, die |hren
Erfolg beeinflussen konnen, welche Sie nicht oder nur bedingt einschatzen kdnnen.

3. Einkommens-Strategie: Passives Einkommen

Als Autor, Erfinder, Musiker oder Schauspieler kann man ein passives Einkommen
bekommen. Dieser Personenkreis verdient ein Leben lang an einmal geleisteter
Arbeit! Denken Sie nur mal an Elvis Presley! Der verdient Jahrzehnte nach seinem
Tod immer noch Millionen!

Leider ist dieser Erfolg nicht erlernbar, sondern hat sehr viel mit dem Talent zu tun,
welches man mit in die Wiege gelegt bekommen hat und somit ist diese Form des
passiven Einkommens nur einer sehr geringen Zahl von Menschen vorbehalten.

4. Einkommens-Strategie: Einkommen aus Anlagen
Sie konnen ein wirklich ansehnliches Einkommen erreichen, wenn Sie z. B.
1.000.000,- Euro oder mehr sehr gut anlegen. Jedoch haben die wenigstens Leute
die Mdglichkeit, so viel Geld fur sich arbeiten zu lassen.
Um beispielsweise 1.000,- Euro mtl. an Zinsen zu erhalten, braucht man bei 4 %
Zins, exakt 300.000,- Euro Kapital. Wer ist schon in der Lage diesen Betrag fur sich

arbeiten zu lassen?

Falls Sie zu den ersten zwei Gruppen gehoren, dann bietet Ihnen dieses Buch die
Gelegenheit, finanziell frei zu werden.

Vielleicht haben Sie Ihre Winsche und Traume bereits als ,nicht erreichbar” abge-
schrieben. Sie sind eventuell mit Ihren Freunden und Bekannten zu der Ubereinstim-
mung gelangt, dass man niemals zur finanziellen Unabhangigkeit gelangen kann.

Lassen Sie uns Ihnen nun das Gegenteil beweisen!

© MaxxBizz Global Ltd 9
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3. Die grundsatzlichen Verdienstsysteme

1. Der Einzelhandel:

Jeder ist mit dem Einzelhandel vertraut. Das Kaufhaus, der Supermarkt, der Tante
Emma Laden um die Ecke, der Metzger oder der Backer... man geht hinein und kauft
etwas. Die Kunden zahlen die ,Zeche®, weil sie die letzten in der langen
Vertriebskette vom Hersteller Uber den GroRhandler zum Einzelhandler sind.

DER KUNDE ZAHLT IMMER DIE ,,ZECHE*"!

Hersteller
Verkauft mit Gewinn an

GroRRhandler
verkauft mit Gewinn an

Einzelhandler
verkauft mit Gewinn an

Kunde
bezahlt alle Gewinne und Kosten aller Beteiligten plus Steuern

2. Der Direktverkauf:

Mit Sicherheit kennen Sie verschiedene Methoden des Direktverkaufs. Der Vertreter,
der einem etwas verkaufen will. Die Verkaufsparty flr Reinigungsprodukte,
Plastikschalen oder dergleichen. Auch diese Form des Einkaufens zu Hause erfreut
sich immer grélRerer Beliebtheit.

3. Das Network-Marketing:

In Uber 60 Jahren Existenz dieses Geschaftsmodells sind ca. 1 % der
Weltbevdlkerung Networker geworden! Im ,jungfraulichen Europa bisher nur ca.
0,75 %! In Asien ca. 4 %! In den USA ca. 3,5 %!

JEDE Woche entscheiden sich weltweit ca. 500.000 neue Menschen fiir das
Network-Marketing!

Um in den nachsten 60 Jahren 2 bis 3 % der Weltbevolkerung zu erreichen, ist noch
eine Menge zu tun!

Denken Sie auch an das Potential von Menschen, welches jedes Jahr neu dazu

kommt. Wir sprechen hier weltweit von ca. 134 Mio. Geburten pro Jahr (ca. 2,5 Mio.
Geburten pro Woche) und ca. 350.000 Menschen pro Tag, die 18 Jahre alt werden.
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Sie sehen, wir bewegen uns in einem ,offenen® Zukunfts-Markt! Mit einem schier
unendlichen Potential!

Network-Marketing ist keine hektische Angelegenheit. Sie bestimmen selbst, wann
Sie arbeiten, mit wem Sie arbeiten und wie viel Sie arbeiten. Im Network-Marketing
schreibt lhnen niemand irgendetwas vor, Sie miUssen sich nur an die bestehenden
Gesetze halten und an die AGB der Unternehmen. Es kontrolliert Sie niemand! Sie
sind lhr eigener BOSS!

Das ist das Geschaftsmodell zum regelmaRigen Absatz von Verbrauchs-Produkten
uber ein Konsumenten-Netzwerk. Ganz ,normale“ Menschen kaufen ganz ,normale“
Produkte oder Services, die sie sowieso brauchen oder besonders gerne haben
wollen. Und zwar direkt und ohne Umwege vom Hersteller. Ein Network-Marketing-
Unternehmen kann deshalb auf teure und aufwandige Werbung, auf
Ladengeschafte, sowie deren Kosten etc. verzichten, weil die Produkte und Services
so begehrt sind, dass der einzelne Konsument sie gerne weiterempfiehlt und
dadurch die Umsatze steigen.

Der besondere betriebswirtschaftliche Vorteil fur Network-Unternehmen besteht
darin, dass der Verkauf eines Produktes erst dann Vertriebskosten produziert, wenn
es verkauft ist. Dieser erhebliche Vorteil ist mit ein Grund, weshalb fast taglich, auch
immer mehr traditionelle Unternehmen (mittlerweile z. B. auch Banken) den Vertrieb
uber ein Network organisieren.

Es werden also bei einem Network-Marketing-Unternehmen keine Produkte Uber
Vertreter verkauft, sondern es werden die Produkte von Konsumenten immer wieder
gerne selbst gekauft.

Und genau das ist lhre Chance!

Sie kénnen flir sehr geringe Investitionen das komplette System und die Infrastruktur
eines Unternehmens fur Ihren personlichen Erfolg nutzen. Oft sogar weltweit!

Sie kdnnen dann die Preis- und Produktvorteile des Unternehmens nutzen und sich
durch Weiterempfehlung ein Umsatz-Netzwerk aufbauen, an dem Sie Uber einen
festgelegten Vergutungsplan lebenslang beteiligt werden! Sie werden also
automatisch an immer wiederkehrenden Umsatzen beteiligt. Sie verdienen sogar
Geld an den Umsatzen von Kunden, die Sie weder empfohlen haben, noch
personlich kennen! Nur weil Sie ein paar Empfehlungen ausgesprochen haben und
diese sich weiterentwickeln.

Viele Menschen nutzen dieses System einfach um an gute Produkte gunstig
heranzukommen, andere nutzen das System um finanziell unabhangig zu werden.

Zu welcher Gruppe Sie gehdren wollen, bestimmen Sie allein mit lhrer Einstellung!
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Um sich aber ein grolles Netzwerk aufzubauen, benétigt es jedoch schon eine
gewisse Zeit lang konzentrierten Einsatz! Network-Marketing ist NICHT wie oft
behauptet ein

»Schnell-werde-reich-System®,
sondern vielmehr ein

,Langsam-aber-sicher-werde-reich-System®!
Wenn man bereit ist, die nétigen Schritte zu gehen und neues zu lernen!

Teamleader im Network-Marketing helfen lhren Partnern sich eigene Teams
aufzubauen. Durch diese Wissensweitergabe wird im Laufe der Zeit ein grof3es und
stabiles Netzwerk von Konsumenten (Umsatz) aufgebaut!

Falschlicherweise denken einige Leute immer noch, es handele sich hierbei um ein
Schneeball- oder Pyramidensystem!

Das ist definitiv nicht der Fall!

Network-Marketing und ein Schneeballsystem kdnnen leicht durcheinander gebracht
werden, weil man meistens Uber Schneeballsysteme weild, dass andere angeworben
werden und diese wiederum andere anwerben, etc.

Die Wahrheit ist jedoch, dass Kettenbriefe und Schneeballsysteme aus gutem Grund
illegal und letztendlich nichts weiter als Bauernfangerei sind.

Network-Marketing ist vollkommen legal und mittlerweile weltweit etabliert!
Internationale GroRRkonzerne der klassischen Wirtschaft erkennen die Vorteile und an
Universitaten gehort Network-Marketing mittlerweile zum festen Bestandteil der
betriebswirtschaftlichen Ausbildung.

Bekannte Personlichkeiten aus Politik und Wirtschaft wie z. B. Bill Clinton (ehem.
US-Prasident), Bill Gates (Microsoftgrunder), Dr. Charles King (Professor flr
Marketing, Chicago University), Donald Trump (Immobilien-Mogul) und viele, viele
mehr, machen sich weltweit fur Network-Marketing stark und empfehlen
nachdrucklich diese Industrie!

Ein weiterer Unterschied besteht darin, dass ein Network-Marketing-Partner die
Waren oder Dienstleistungen direkt von der Firma erhalt und nicht auf sogenannte
Zwischenhandler angewiesen ist, die die Waren verteuern, wie z. B. der Einzel- und
Grol3handel.

Ebenso gibt es beim Network Marketing keine sogenannten ,Kopfgeldpramien®!

Sie konnen Network Marketing als Empfehlungsgeschaft sehen. Wenn Sie im Kino
einen tollen Film gesehen haben und lhren Freunden voller Begeisterung davon
erzahlen und daraufhin Ihre Freunde den Film anschauen — haben Sie dafur jemals
vom Kinobesitzer Geld bekommen? — Nein? Beim Network Marketing wird Ihre
Empfehlung belohnt!

© MaxxBizz Global Ltd 12
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Wie gesagt, Network Marketing ist (leider) auch kein Geschaft, mit dem man ,uber
Nacht® reich werden kann.

Aber so lange dauert es nun auch wieder nicht. Man muss nicht seinen sicheren
Arbeitsplatz aufgeben, sondern kann nebenberuflich tatig sein. Das empfehlen wir im
Ubrigen auch ausdricklich!

Sie sollten auf_gar _keinen Fall Uber eine hauptberufliche Tatigkeit im Network-
Marketing nachdenken, solange |hr Monatseinkommen nicht stabil bei mindestens
2.000,- Euro bis 5.000,- Euro liegt, je nachdem, in welchem Land Sie wohnen.

Um es auch nochmals zu betonen:

In diesem Geschaft wird man nur durch den schrittweisen, ernsthaften und
engagierten Aufbau einer Vertriebsorganisation gutes Geld verdienen!

Sollten Sie auf das ,schnelle Geld® aus sein, ist Network-Marketing nichts fur Sie!

Geben Sie am besten dieses Buch demjenigen zurlck, der es Ihnen gegeben hat.

Das meinen wir sehr ernst!

Die Branche Network Marketing bietet einen cleveren Weg zur finanziellen
Unabhangigkeit!

Unsere Definition von finanzieller Unabhangigkeit lautet:

»Soviel Geld zu haben, wie man will und die Zeit und Gesundheit
zu besitzen, es sinnvoll ausgeben zu konnen!“

Also kurz, sein Leben in hohem Male selbst bestimmen zu konnen.

Experten sind sich einig, dass es sich hierbei um eines der interessantesten
Unternehmenskonzepte der nachsten Jahrzehnte handelt: Das Network-Marketing!

Network-Marketing ist heute eine der erfolgreichsten Methoden, Produkte und
Dienstleistungen auf dem Markt zu bewegen und erfreut sich weltweit immer
grolierer Beliebtheit!

Bekommen Sie langsam ein Gespur dafiir, was Network-Marketing fur die
Menschen tberhaupt bedeutet? Network-Marketing hat einen sehr hohen
sozial-politischen Wert! Uberlegen Sie einmal: Um im Network-Marketing
erfolgreich zu sein ist es egal ob Sie z. B. Mann oder Frau sind, jung oder alt,
arm oder reich, .....
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4. Die zwei groBten Denk-Fehler beim Start in ein Network!

1. Denk-Fehler: Network Marketing ist ein ,,Schnell-Werde-Reich-System*!

A =Rutwand - E = Ertrag
Phase3 ™ :

Aufgeher gewinnen NIE!
Gewinner gehen NIE auf !

Wir wissen, dass sich viele nach dem ,,Reichtum ohne Arbeit*“ sehnen oder nach
der wundersamen Geldvermehrung Ausschau halten. Es gibt eine Heerschar von
Gluckrittern, die auf den unendlichen Reichtum Uber Nacht hoffen.

Sind wir doch ehrlich, jeder von uns hat schon davon getraumt, oder?

Was glauben Sie, wie viele Networker erhoffen sich ein riesiges, passives
Einkommen zu bekommen, indem sie nur eine Masse Briefe, Flyer oder E-Mails
verschicken?

Was glauben Sie, wie viele Networker auf DIE Automatik-Internet-Maschine hoffen,
die ihnen alle Arbeit abnimmt und sich selbst dupliziert. Einfach ein paar Leute auf
DIE Sensation ansprechen und siehe da, alle machen das gleiche, der Umsatz
schnellt in astronomische Hohen und das Konto quillt formlich Uber.

Ach, ware das nicht schon?

Wenn das wirklich so einfach ware, konnten Sie im
Network-Marketing kein Geld mehr verdienen!
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Ein Widerspruch?

Kein Unternehmen auf der ganzen lieben Welt brauchte dann noch Vertriebspartner!
Denn wenn es wirklich so einfach ware, wirde ein Unternehmen selbst ,die Kugel ins
rollen bringen“ und die kompletten Gewinne fur sich einstreichen. Warum noch
Lteure” Vertriebspartner bezahlen, wenn alles sowieso automatisch funktioniert?

Der einzige Grund, weshalb Sie im Network-Marketing viel Geld verdienen kénnen
ist, dass es NICHT automatisch funktioniert!

Erst ab dem Moment, in dem Sie von ganzem Herzen akzeptieren, dass Sie fur lhren
Erfolg hart arbeiten und kampfen missen und den ganz klaren ENTSCHLUSS und
die ENTSCHEIDUNG fallen, wirklich etwas Auliergewohnliches erreichen zu
WOLLEN, werden Sie die richtigen Dinge mit der richtigen Einstellung TUN.

Nicht nach dem Motto:

Lieber Ofen gebe mir Warme und dann bekommst du Holz!

Es gibt dann nur noch eine einzige Person auf diesem Planeten, die zwischen lhnen
und Ihrem Erfolg steht: Sie selbst!

Jeder startet bei ,Null“: Aber.... die ERGEBNISSE sind sehr verschieden, obwohl
alle die gleichen Grund-Bedingungen haben!

Warum ist einer in einem Jahr nicht mehr dabei?

Warum verdient einer in einem Jahr 1.000,- Euro pro Monat?

Warum verdient einer in einem Jahr 10.000,- Euro pro Monat?

Woran liegt es also, dass die Ergebnisse so unterschiedlich sind?

Es liegt an der ENT-SCHEIDUNG und den daraus resultierenden Handlungen!
ENT-SCHEIDUNG bedeutet, sich von etwas zu Idsen — loszulassen von dem alten
Job, der alten Einstellung, der vermeintlichen Sicherheit oder der Uber die Jahre
gewonnen Bequemlichkeit und sich zu 6ffnen fir etwas vollig neues.

KLARE Entscheidung =100 % in der Umsetzung!

Ich weild nicht so recht! Dann lassen Sie es besser und geniel3en Sie den Tag! Es
bringt Uberhaupt nichts, etwas halbherzig zu beginnen. Der MISS-ERFOLG ware in

dieser Entscheidung bereits vorprogrammiert.

Sind Sie bereit, den Preis des Erfolgs zu zahlen? Einen Preis missen Sie immer
zahlen, auch wenn Sie nichts machen. SCHMERZEN haben Sie immer!
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Keiner kommt ,ungeschoren® nach oben! KEINER! Alle haben die gleichen
Herausforderungen! Wer die Rose haben will, muss bereit sein, die Dornen zu
ertragen!

Sie erreichen nie das was Sie wollen (Wer WILL nicht Millionar werden?), sondern
das, woran Sie GLAUBEN! Denken Sie aber daran, wir sprechen hier von Phase 3
in der Abbildung! Phase 1 + 2 miissen Sie jedoch vorher ,ertragen®!

Erfolgreiche Menschen sind grundsatzlich positiv eingestellt!

Losungen finden - Entscheidungen treffen - Kampfen - LERNEN!

2. Denk-Fehler: Man steigt zu frith wieder aus!

Die meisten Menschen, die sich im Network Marketing selbststandig machen, haben
kein BWL studiert oder eine kaufmannische Ausbildung genossen. Es sind oft ganz
normale Angestellte, die sich ein bisschen Geld dazu verdienen wollen oder die den
Absprung in die Selbststandigkeit wagen wollen.

Oftmals ist ein Bekannter gekommen und hat von grof3en Einkommen geredet und
dass man dafur fast gar nichts tun muss oder man ist auf eine Anzeige gestol3en die
einen hohen Verdienst verspricht, ohne gro3 daflir arbeiten zu missen. Nun setzt bei
vielen Menschen an diesem Punkt die Gier ein, die Gier nach dem grof3en Reichtum
uber Nacht — ahnlich wie bei der Lotterie.

Blind vor Gier nach dem grolien Geld wird nun in Starterpakete und Produkte
investiert, es wird zu Informationsveranstaltungen oder Basisseminaren gefahren
ohne sich Uber die Branche, den Markt, das Unternehmen oder die genaue Tatigkeit
zu informieren.

Um es ein bisschen bildlicher zu verdeutlichen: Es ist so, als ob man z. B. eine
Tischlerlehre beginnt und als erstes in teure Maschinen investiert ohne zu wissen,
wie man diese benutzt.

Nun hat man in der ersten Euphorie ein paar neue Kunden oder Partner gesponsert
und jetzt tritt folgende Phase in Kraft. Es geht nicht im selben Tempo weiter wie man
gestartet ist, die Motivation lasst immer mehr nach, da man ja in drei Monaten
10.000,- Euro verdienen wollte, wie es der Bekannte oder die Anzeige versprachen.

Ab diesen Zeitpunkt setzt ein interessantes Phanomen ein. Die logische Konsequenz
ware doch jetzt, sich mit erfolgreichen Networkern auszutauschen, Fachliteratur
aufzusaugen um sich weiterzubilden, Workshops Uber geeignete Werbemallinahmen
oder Zielgruppenmarketing zu besuchen oder ahnliches.

Leider passiert das meistens nicht. Es wird eher angefangen zu jammern: Blodes
Produkt, blédes Unternehmen, in meiner Region funktioniert das nicht, alles Betrug,
Abzocke, man habe doch nun schon einige Monate investiert ect...

Man ist demotiviert und hort wieder auf!
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Damit hat die Falle zugeschnappt und man gehoért zu den Verlierern!

Denn wenn Sie Biographien von erfolgreichen Networkern lesen, stellt man immer
wieder fest, dass sich bei diesen Menschen der Erfolgs-Durchbruch oft auch erst
nach einigen Jahren eingestellt hat.

Es ist wichtig in diesem Business eine ENTSCHEIDUNG zu treffen und mind. 1
bis 2 Jahre in diese ENTSCHEIDUNG mit ein bisschen Weitsicht zu investieren!

Die grofiten Feinde des Erfolges sind die UNGEDULD und die
UNENTSCHLOSSENHEIT!

5. Die MaxxBizz-Geschafts-Strategie

Das MaxxBizz-Konzept stellt einen definitiv neuen Weg fur den Aufbau eines sehr
profitablen Geschaftes dar.

Mit dem MaxxBizz-Konzept kdnnen Sie sich am weltweiten Multi-Milliarden-Markt
Internet beteiligen. Machen Sie sich bitte bewusst, dass wir in einer historisch
einmaligen Zeit leben und die Riesen-Chance Internet ist ja gerade erst wenige
Jahre verfugbar. Wer jetzt nicht die Chancen des Internets nutzt, verpasst vielleicht
die Chance seines Lebens!

Nutzen Sie zunachst ein aullergewohnliches Software-Produkt und legen Sie damit
Ihren Grundstein als selbststandiger Unternehmer im Network-Marketing.

Das Online-Business-System ,,maxximizzer24“ ist DAS exklusive Produkt, welches
Sie z. B. an ein mdgliches Kundenpotential von ca. 200 Millionen Networker
verkaufen kénnen und natirlich auch selber als BASIS fir IHR GESCHAFT
einsetzen kénnen!

Das Produkt ,,maxximizzer24‘“ ist fur MaxxBizz ahnlich, wie z. B. das Produkt
,Windows" fur Microsoft!

Durch die mtl. Beitragszahlungen fir den ,maxximizzer24“ wird der Umsatz
aufgebaut, damit Sie verdienen kdnnen! Also zunachst ein ganz normales Geschaft!

Der ,,maxximizzer24“ (MM24) erledigt einen Grofteil der taglichen Arbeit flr im
Network-Marketing tatige. Hier ein kleiner Auszug der Vorteile:

lhr MM24 , verkauft“ professionell lhre Person und lhr Geschaft!

lhr MM24 ist auf lhre ganz personlichen Bediirfnisse einstellbar!

Ilhr MM24 selektiert die echten Interessenten von den nur ,,Neugierigen®!
lhr MM24 informiert Ihre Bewerber liber einen langeren Zeitraum!

Ilhr MM24 ist Ihre zuverlassige und umfangreiche Kontakt-Datenbank!
lhr MM24 bildet Ihre Partner in den grundlegenden Dingen perfekt aus!
lhr MM24 versorgt Sie und lhre Partner mit allen Neuigkeiten!

lhr MM24 ist eine perfekte Duplikations-Maschine!

lhr MM24 macht Sie erfolgreich!
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Vielleicht haben Sie sogar schon Erfahrungen in einem Network-Unternehmen
gesammelt und kennen die Situation, dass Sie viele Ordner mit Listen lhrer
Interessenten, Kunden, Partnern und ahnlicher Daten in lhren Schranken haben. Oft
ist es ein riesiges durcheinander und es ist schwierig zu Uberblicken, mit wem Sie
wann gesprochen haben, was dieser gesagt hat, bzw. wann Sie ihn wieder
kontaktieren mussen. Einige Network-Unternehmen bieten eigene Softwareldsungen
an — was passiert aber mit |hren Daten, wenn Sie aus einem Unternehmen
ausscheiden oder in ein anderes Unternehmen wechseln?

Schaffen Sie sich mit dem ,maxximizzer24“ eine VoOllig unabhangige
Softwarelosung fur lhr eigenes Unternehmen und geniel3en Sie die Freiheit eines
Unternehmers!

Schaffen Sie sich eine vollig flexible BUSINESS-COMMUNITY von Menschen
die gerne im Network-Marketing arbeiten wollen.

Zukunftsforscher sagen dem Markt in den nachsten Jahren eine Veranderung
voraus. Die Zeit wird immer schnelllebiger, gerade im Internetzeitalter werden neue
Trends, Produkte, ja ganze Unternehmen viel schneller an den Markt kommen und
andere dafur wesentlich schneller wieder verschwinden - daher miissen Sie als
Unternehmer absolut flexibel bleiben.

Setzen Sie in der Zukunft nur auf einen Trend, sprich ein Unternehmen oder ein
spezielles Produkt, verhalt es sich unter Umstanden, wie im Casino, Sie setzen auf
,Rot“ oder ,Schwarz®. Das bedeutet, Sie kdnnen richtig liegen oder vollig falsch.

Mit der MaxxBizz-Strategie bauen Sie sich in den nachsten Jahren ein stabiles
Netzwerk als Unternehmer auf!

1. Schaffen Sie sich ein Grundeinkommen durch die Vermarktung unserer Online-
Software ,,maxximizzer24“.

2. Investieren Sie nach und nach gemeinsam mit lhren Partnern in weitere, von
Spezialisten ausgesuchte Trendmarkte und Unternehmen (MaxxBizz-Strategie des
16-fachen Einkommens).

3. Bringen Sie evtl. Ihr bestehendes Network-Geschaft mit ein.

So bleiben Sie als Unternehmer vollig flexibel, kdnnen lhr Potential Gber lhren
personlichen ,,maxximizzer24“ zentral verwalten und kénnen in Ruhe entscheiden,
in welche Markte Sie investieren wollen.

Naturlich werden Sie dabei umfangreich unterstitzt!

Sollten Sie das Potential dieses Konzeptes flr sich erkennen, wenden Sie sich an

die Person, von der Sie dieses Handbuch bekommen haben und Sie bekommen
weitere Informationen.
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6. Der effektive Aufbau einer Vertriebsorganisation

In diesem Kapitel erfahren Sie, wie Sie eine Vertriebsorganisation effektiv aufbauen
kénnen.

Vielleicht denken Sie im Moment dariber nach, wie viele Personen man in dieses
Geschaft einbringen musse, damit man wirklich viel Geld verdient?

Wie Sie wissen, ist das Motto dieses Buches, wie man finanzielle Unabhangigkeit
erreicht. Dazu moéchten wir lhnen eine Frage stellen:

,Wie viele Personen kennen Sie personlich, die es interessieren wiirde,
wie man sein Leben selbst bestimmen konnte, um nicht taglich morgens im
Stau stehen zu mussen, um zur Arbeit zu kommen?“

Wir werden Ihnen nun zwei Dinge nennen, die wichtig sind und die Sie unbedingt
tun missen, um an die Spitze zu gelangen. Jeder, der heute an der Spitze im
Network-Marketing ist, hat dies getan oder tut es noch.

Erstens:
Gewinnen Sie neue Kunden/Partner!

Dabei hilft Ihnen der ,maxximizzer24‘ vorbildlich und wie Sie ihn auf einfache und
smarte Weise mit Potential ,fittern“ konnen, erfahren Sie im Weiteren.

Zweitens:
Zeigen Sie lhren neuen Partnern den Weg!

Helfen Sie lhren Partnern aktiv beim Organisationsaufbau. Bauen Sie mindestens
drei Ebenen tief auf, bevor Sie wieder neue Partner ausbilden! Durch die fundierte
Einarbeitung lhrer Partner, wachst Ihre Gruppe und somit lhr Umsatz.

Dadurch verdienen Sie langfristig das meiste und das sicherste Geld!
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7. Der Preis /| Das Geheimnis des Erfolges

Keine Sorge, wir werden Ihnen hier an dieser Stelle keine Personen vorstellen, die
mit gro3en Schecks ,rumwedeln” und Ihnen erklaren, wie toll sich das Geschaft fur
diese schon gelohnt hat!

Wir mochten, dass Sie diese MENSCHEN personlich kennen lernen und sie
fragen, welche Hiirden und Probleme sie am Anfang des Geschaftes meistern
mussten. Welche Entbehrungen sie auf sich genommen haben, wie viel Frust
sie ertragen mussten und wie oft sie das Geschidft schon wieder
hinschmeissen woliten!

Das sind die Informationen, die Sie starken konnen!

Mit der MaxxBizz-Strategie konnen Sie sich ein passives Einkommen aufbauen,
welches nicht nur Ihrem Einsatz entspricht!

Egal ob Sie ein paar hundert Euro oder vielleicht 1.000,- Euro, 5.000,- Euro,
20.000,- Euro oder mehr im Monat verdienen wollen — das alles ist im Network
Marketing auch fiir Sie moglich.

Lauschen wir dem Kritiker: ,Und was passiert, wenn es nicht funktioniert?“

Gegenfrage: ,Was macht’s, wenn es langer dauern wurde. Ware es die Sache dann
immer noch wert?*

Lassen Sie uns ein kleines Rechenbeispiel dazu machen und einmal annehmen Sie
arbeiten wirklich im Schneckentempo und gewinnen im Jahr nur zwei ernsthafte
Partner, die Sie einarbeiten und mit denen Sie gemeinsam je zwei neue Partner im
darauffolgenden Jahr aufbauen. In dem Rechenbeispiel geben |hre neugewonnenen
Partner lhr Wissen einmal weiter und gewinnen in der Gesamtrechnung nur einmal
zwei neue Partner, die das Gleiche tun. Sie hingegen bauen jedes Jahr zwei neue
Partner auf, die wiederum das Gleiche machen wie lhre ersten beiden Partner.

Was wiirde passieren:

Nach 1 Jahr nur 2 ernsthafte Partner,

nach 2 Jahren 6 neue Partner (gesamt 8 Partner),
nach 3 Jahren 14 neue Partner  (gesamt 22 Partner),
nach 4 Jahren 30 neue Partner (gesamt 52 Partner),
nach 5 Jahren 62 neue Partner (gesamt 114 Partner),

nach 6 Jahren 126 neue Partner (gesamt 240 Partner),
nach 7 Jahren 254 neue Partner  (gesamt 494 Partner),
nach 8 Jahren 510 neue Partner (gesamt 1.004 Partner),
nach 9 Jahren 1.022 neue Partner (gesamt 2.026 Partner),
nach 10 Jahren 2.046 neue Partner (gesamt 4.072 Partner),
nach 11 Jahren 4.094 neue Partner (gesamt 8.166 Partner),
nach 12 Jahren 8.190 neue Partner (gesamt 16.356 Partner).
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Bei nur 1,- € Umsatzbeteiligung pro Partner hatten Sie nach 12 Jahren ca. 16.000,- €
monatliches Einkommen. Das sprengt doch jede Erwartung aus der Rentenkasse,
oder? Nun kdnnen Sie gerne ausrechnen wo Sie stehen wirden wenn jeder neue
Partner nicht nur einmal in den 12 Jahren 2 ernsthafte Partner einstellt, sondern
auch wie Sie, zwei Partner in jedem Jahr oder wenn Sie selbst statt 2 Partnern im
Jahr, drei oder vier einstellen...!? Sicherlich wirden Sie dann schon nach drei oder
vier Jahren in diese Einkommenssituation vorstol3en...

Die Geschwindigkeit, mit der Sie lhren Verdienst erreichen, richtet sich auch nach
der Strategie, mit der Sie verfahren! Und hierbei ist das Wichtigste, immer
kontinuierlich ein wenig zu tun.

Was wir lhnen in diesem Beispiel deutlich machen wollen ist, dass Sie in dieser Art
von Geschaft lernen mussen visionar zu denken. Es kann sich ein bisschen
hinziehen bis Sie die Fruchte lhrer Arbeit sehen und genief3en kdnnen.

Und Ubrigens, die Frage ob Network-Marketing funktioniert, ist schon millionenfach
bewiesen! Die einzige Frage ist:

Sind Sie bereit den ,,Preis fur den Erfolg“ zu ,,zahlen“?
Es gibt nur zwei Mdglichkeiten warum Sie in diesem Geschaft keinen Erfolg

haben konnen:

Erstens: Sie fangen gar nicht erst an!

Zweitens: Sie horen zu frith damit auf!

Alles andere ist lernbar!

Wollen wir uns an dieser Stelle einmal Gedanken zum Thema ,Ausreden® machen
und wie sich diese auf Ihre gesamte Zukunft auswirken.

Jeder nutzt und liebt sie - die Ausreden.

Sie sind so schon einfach wie wirksam und immer unmittelbar anzuwenden. Sie
schutzen zuverlassig vor unbequemen Dingen, konnen einem Zeitvorteile
verschaffen und sie kosten nichts. Eine tolle Erfindung! Sie gehdren einfach zum
Leben dazu.

Wer aber nicht aufpasst, kann schnell in eine ,Falle“ hineinlaufen. Die ,Falle* der
Ausreden, die gerne genutzt werden, um nicht erfolgreich werden zu brauchen.

Genau bei diesem Thema gibt es wohl mit die meisten Ausreden auf dem Planeten

Erde. Weil namlich jeder Mensch in irgendeiner Art und Weise erfolgreich sein will,
aber es Erfolg nicht ohne ,Schmerzen® und Uberwindungen gibt.
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Eine Ausrede erkennen Sie ganz einfach, sie lautet immer gleich:
»Ich kann nicht, weil ....... pe
Far alles, was nach dem ,weil* kommt, gibt es ganze Bucher!

Eine weitere beliebte Formel:

Lassen Sie sich aber auch nicht von den ,Siegern/Gewinnern® tauschen. Der Weg fur
vielleicht ein paar Minuten Ruhm, ist meistens steinig und hart und dauert Jahre,
wenn nicht sogar Jahrzehnte.

Ein begeisterter Fan eines Violinenvirtuosen sagte diesem einmal nach einem
Konzert: Ich wirde mein Leben geben, um so spielen zu kdnnen wie Sie.
Darauf der Virtuose: Genau das habe ich getan!

Wollen Sie immer noch erfolgreich werden?

Oder war das mehr so eine Art: ,Naja, ist doch ganz angesagt, Erfolg und so.¢
Das Geld eines erfolgreichen Menschen hatte man ja auch ganz gerne, oder?

Erfolg, bzw. erfolgreich zu werden, funktioniert nicht Gber ein Lippenbekenntnis,
sondern Uber LEIDEN-schaft!

Die Vokabeln eines erfolgreichen Menschen sind immer gleich:

Ruckschlage, Frust, unermudlicher Einsatz, Familie und Hobby hinten anstellen,
Risiko, Angst, verlieren, Konkurrenz, opfern, Neid + Missgunst anderer,
gegenangehen, anders sein, .....

Wollen Sie WIRKLICH immer noch erfolgreich werden?

Spatestens JETZT ware ein angemessener Zeitpunkt sich eine fantastische und gut
klingende Ausrede einfallen zu lassen.

Nutzen Sie die Chance nicht erfolgreich werden zu brauchen! JETZT!

Bevor Sie sich aber endgultig entscheiden, haben wir noch eine sehr wichtige
Nachricht an Sie:

Nicht erfolgreich werden ist noch unangenehmer! Nicht sofort, das ist das gemeine,
aber daflr spater umso mehr!

Ca. 90 % der Menschen entscheiden sich fur den vermeintlich einfacheren Weg. Das
ist auch mit ein Grund, weshalb es die meisten Ausreden zu diesem Thema gibt.

Egal was Sie tun und wie Sie sich entscheiden, Sie missen letztendlich IMMER den
,Preis” bezahlen.

Der groRe Unterschied jedoch, warum es cleverer ist die ,Schmerzen® des
erfolgreichen Weges zu ertragen ist:
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Der erfolgreiche Weg ist meistens nur am Anfang hart und kann sehr schnell sehr
angenehm werden. Hingegen fuhrt der Anfangs einfachere Weg immer in die
Abhangigkeit von anderen und in eine Minderung des Selbstwertgefuhls.

Wenn Sie immer noch erfolgreich werden wollen, hier nun einige ganz konkrete
Beispiele fur Ausreden und wie in den gleichen Situationen weniger erfolgreiche und
erfolgreiche Menschen reagieren.

Die erste Frage, die sich ergibt lautet:
Will ich Ausreden bei mir und anderen zulassen oder nicht.

Entweder, oder. Es gibt keine Zwischenlosung!
Hier nun ein paar ganz konkrete Beispiele:

Es ist kaum Geld vorhanden!

Ich kann nicht in mein Geschaft investieren, WEIL ich kein Geld habe!
Oder:

Ich werde einen Weg finden, um in mein Geschaft investieren zu kdnnen.

Es ist kaum Zeit vorhanden!

Ich habe keine Zeit fir mein Geschéaft, WEIL ich so viel zu tun habe!

Oder:

Ich werde mir Gedanken machen, wie ich meine Zeit besser einteilen kann und mich
eventuell von ,Zeitdieben® befreien kann und das ein oder andere delegieren kann,
um mehr Zeit fir mein Geschaft zu haben.

Es sind kaum Kontakte vorhanden!

Ich kann in diesem Geschaft nicht erfolgreich werden, WEIL ich zu wenig Kontakte
habe!

Oder

Ich werde mich zum ,Meister der unendlichen Kontakte“ entwickeln.

Das Image der Network-Marketing-Branche!

Ich kann in diesem Geschaft nicht erfolgreich werden, WEIL das Image so schlecht
ist!

Oder:

Ich werde alles mir personlich in der Macht stehende tun, um das Image der
gesamten Branche zu verbessern!

Das eigene Alter!

Ich bin doch zu alt/jung fur dieses Geschaft!

Oder:

Ich freue mich Uber diese fantastische Chance, trotz meines Alters!

Lebenspartner/Familie!

Ich kann in diesem Geschaft nicht erfolgreich werden, WEIL mein
Lebenspartner/meine Familie dagegen ist!

Oder:

Das ist halt manchmal so, aber davon werde ich mich nicht beirren lassen. Mal
sehen, wie denen dann der Erfolg schmeckt. Vielleicht andert sich ja auch

© MaxxBizz Global Ltd 23



m Der clevere Weg zur finanziellen Unabhangigkeit

irgendwann die Meinung, wenn meine Lieben die Vorteile dieses Geschaftes richtig
begriffen haben. Wenn es mir gut geht und ich mich verwirklichen kann, bin ich auch
ein besserer und ausgeglichener Lebenspartner.

Diese Liste kdbnnten wir noch unendlich weiterfiihren.

Viele Menschen glauben tatsachlich immer noch, dass erfolgreichen Menschen
irgendwie immer alles ,zufliegt‘. Weit gefehlt!

Sie sehen Dinge einfach nur anders, sind unbeirrbar, fleiRig und lassen sich durch
keinen Menschen oder Umstand der Welt von lhrem Ziel abbringen.

Karl Pilsl, ein internationaler Wirtschaftsexperte, Journalist und Unternehmer
schreibt zu diesem Thema folgendes:

Viele Menschen stellen sich die Frage: Warum werden die Reichen immer reicher
und die Armen immer &rmer?

Der Grund dafiir liegt in ihrem Denken. Arme Leute sind deswegen arm, weil sie das
Geld ausgeben (konsumieren). Sie denken Konsum. Reiche Leute werden
deswegen immer reicher, weil sie das Geld investieren. Ihr Denken ist auf Investition
(Vervielféltigung) ausgerichtet.

Das kénnen wir vom Landwirt lernen: Wenn er das Samenkorn aufisst
(konsumiert), dann bleibt die Ernte aus. Wenn er aber das Samenkorn sé&t
(investiert), dann setzt er einen Vermehrungsprozess in Gang und Ernte (ein
Vielfaches davon) ist die automatische Folge. Das ist beim Geld nicht anders.

Bist du von deiner Denke her eher ein Konsument oder eher ein Investor?
Isst du dein Samenkorn jeden Tag auf, dann ist Mangel die automatische Folge.

Egal, ob es um Geld oder um Weizen geht!

Verzichtest du aber auf den momentanen Konsum, um das Samenkorn Ii“eber auf
den Acker zu bringen bzw. "in die Zukunft zu investieren”, dann ist Uberfluss
schrittweise die automatische Folge.

Fazit: Was mochtest du, dass deine Kinder einmal werden: Konsumenten oder
Investoren? Zu den Armen gehéren oder zu den Reichen? Es geht hier nicht
nur um Geld. Es geht um eine Denke. Ein gewaltiges ErVOLLGs-Geheimnis,
das in jedem Lebensbereich funktioniert.

DAS ist das ganze Geheimnis des Erfolges!

Wir wurden lhnen gerne schreiben, dass alles ganz einfach ist, Sie sich nicht
anstrengen brauchen und Sie alle auf Ihnrem Weg nach oben unterstitzt werden.

Glauben Sie uns, wir sind untrostlich und es bricht uns fast das Herz, aber wir
mussen |hnen leider mitteilen, dass auch Sie NICHT ungeschoren und OHNE den
Preis zu ,zahlen® erfolgreich werden kénnen.

Wollen Sie WIRKLICH immer noch erfolgreich werden?
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Wir wollen Ihnen hier an dieser Stelle ein Buch empfehlen. Einige Passagen aus der
Einleitung:

...Sie halten eines der dynamischsten Biicher der Welt in Ihren H&nden.

Welche geheimnisvolle Kraft ist es, die den einen Menschen das ganze Leben
lang vorwérts tragt, ihn mit Reichtum und Gllick tberh&auft, und andere nie eine
Chance finden lasst?

Was verleiht einem Menschen gro3e persénliche Macht, wéhrend andere ewige
Versager bleiben?

Was beféhigt diesen, die Lésung irgendeines Problems zu erkennen und seinen
Weg durch die raue Wirklichkeit des Lebens zu gehen bis hin zur Erfiillung seiner
liebsten Traume, wéhrend andere sich abmiihen, vergeblich und ohne Ende?

Die dynamische Kraft dieses Buches wird Sie aufriitteln und Ihr Leben von Grund
auf verdndern. Sie werden bald erfahren, warum es bestimmten Menschen
gelingt, Geld und Gliick anzuh&ufen — denn Sie werden einer von ihnen sein...

Der Titel und der Autor:
»Denke nach und werde reich“ von Napoleon Hill.

Wenn Sie dieses Buch schon besitzen, lesen Sie es mindestens noch einmal. Wenn
Sie es noch nicht kennen, investieren Sie das Geld dafir noch heute. Sollten Sie
kein begeisterter Leser sein, ist dieses Buch auch als Horbuch erhaltlich.

Am besten gehen Sie jetzt sofort in Ihren nachsten Buchladen oder bestellen es sich
im Internet.

Vielleicht eine der besten Investitionen lhres Lebens!?
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8. Die richtigen und die nicht richtigen Partner

Anstatt sich nun den Kopf zu zerbrechen, wen Sie als nachstes ansprechen, treffen
Sie eine Auswahl. Wem mochten Sie die Chance zur finanziellen Unabhangigkeit
bieten? Oder anders gefragt: Wem gonnen Sie diese Chance nicht?

Wenn Sie diesen Punkt richtig verstehen, besitzen Sie eine ungeheure Macht! Wie
Sie bemerken, sprechen wir davon, dass Sie Menschen eine aullergewohnliche
Chance BIETEN. Sie sollen und kdnnen niemanden zu etwas uberreden. NIEMALS !

Schon oft bewiesen:

Es ist eine Verschwendung lhrer Zeit, mit Leuten zu ,,diskutieren”,
denen man immer alles beweisen muss!

Glauben Sie uns, wir wissen aus eigener leidiger Erfahrung wovon wir schreiben!

Diejenigen, die dieses Buch gelesen oder sich schon als Interessent im
,maxximizzer24“ beworben haben, um mehr Uber das MaxxBizz-Businesskonzept
(1Job=16Einkommen) zu erfahren und nur das beruhmte ,Haar in der Suppe” suchen
oder alles besser wissen, sind nicht die Richtigen.

Wer bei einem so einleuchtenden Konzept wie dem MaxxBizz-Konzept noch
uberlegen muss, ob er vielleicht 39,- Euro ,Investition® riskiert, sollte vielleicht nicht
ernsthaft Uber eine Selbststandigkeit oder Uber Unternehmertum nachdenken.

Denn diese Leute haben nicht gentigend Eigeninitiative, um selbstandig arbeiten zu
konnen. Sie brauchen zuverlassige Leute, die wirklich mehr aus ihrem Leben
machen wollen und nicht solche, die nur nach dem ,Haken“ und andere Ausreden
suchen.

Sie werden immer auf Schlaumeier oder Profilneurotiker treffen, die meinen jedes
Konzept schon zu kennen oder die nur ihre eigene Meinung zulassen ohne sich die
Fakten genauer anzuschauen. Gerade im Internet finden Sie diese Menschen oft in
diversen Foren oder ahnlichem. In einigen Fallen stecken hinter solchen Geschichten
sogar Networker oder Firmen die gezielt Geruchte in die Welt setzen, um anderen
Firmen zu schaden oder Personen, die einfach irgendetwas vom Hoéren/Sagen
weitergeben.

Unser Tipp:
EIGENE ENTSCHEIDUNG, AUFGRUND VON EIGENEN INFORMATIONEN UND
RECHERCHEN!

Gerade im Business-Konzept von MaxxBizz haben die Interessenten alle
Madglichkeiten das Konzept genauestens und vor allen Dingen kostenfrei kennen zu
lernen, bevor Sie sich zu einer Mitgliedschaft entscheiden. Uber unsere Handblicher,
Homepage, Internetschulungen, AGB, lhren Sponsor etc.
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Mit einer kleinen Geschichte wollen wir lhnen verdeutlichen, dass es oft
sinnvoller ist, nicht mit jedem Besserwisser ,,zu kampfen“ und unnétig seine
eigene Energie zu verschleudern.

Wabhrscheinlich ist lhnen die Geschichte von Hannibal, dem karthagischen
Feldherren und seinem Zug Uber die Alpen gelaufig. Er fuhrte dabei nicht nur seine
Armee, sondern auch 37 seiner Kriegselefanten in die Schlacht.

Durch Einsatz dieser angsterregenden Tiere gelang es Hannibal mehrfach, die
Lunbesiegbare“ romische Armee empfindlich zu treffen. Die Elefanten sorgten bei
den romischen Soldaten, fur Panik und entsetzen und rasten mit wildem Trompeten
in die feindlichen Linien, wo sie Tausende von Rdmern Uberrannten.

Mit dieser Strategie gewann Hannibal mehrere Schlachten, bis General Scipio mit
einer einfachen aber wirkungsvollen Gegen-Strategie konterte:

Anstatt seine Manner gegen die Elefanten kdmpfen zu lassen, befahl Scipio im
Moment des Angriffs, fur die anstirmenden Tiere mehrere Gassen zu 6ffnen. Statt
die machtigen Tiere zu bekampfen, lieRen die Romer die Elefanten ins Leere laufen.
Die Karthager, ihrer wirkungsvollsten Waffe beraubt, waren nicht nur hoch
uberrascht, sondern auch die Verlierer dieser Schlacht — nicht zuletzt dadurch, dass
die orientierungslosen Elefanten auf dem Rickweg sogar die Manner der eigenen
Truppen niederwalzten.

Hannibals Ubermachtige Wirkung war gebrochen, die Rdmer eroberten in den
folgenden Kampfen ihre Vorherrschaft zurick und gewannen den Krieg gegen die
Karthaner. Ausgel6st durch eine Vorgehensweise, die nicht aus ,mehr Kampf*
sondern aus ,mehr Lassigkeit“ bestand.

Im Network-Marketing gilt oftmals das gleiche Prinzip: Statt sich mit den
Interessenten ,anzulegen®, sprich, zu diskutieren und diese zu uberreden zu
versuchen, erzielt man in vielen Fallen bessere Ergebnisse, wenn man die
Argumente der Gesprachspartner nicht ,bekampft‘, sondern einfach ,ins Leere*
laufen Iasst.

Man muss nicht mit jedem Menschen diskutieren oder versuchen, ihn gegen seine
Einstellung zu Uberzeugen. Oft ist es sinnvoller, den Gesprachspartnern die
derzeitige Meinung zu lassen, sich hoflichst zu verabschieden, um sich damit die Tur
fur ein spateres Gesprach offen zu lassen. Welches dann zu einem Zeitpunkt
stattfinden kann, an dem der Gesprachspartner tatsachlich interessiert ist und kaum
noch Einwande liefert, sondern in erster Line ernsthafte Fragen stellt.

Damit kdnnen Sie sich entspannt zuriucklehnen und den ,,Kampfen“ aus dem
Weg gehen, um sich auf die ernsthaft interessierten Menschen zu
konzentrieren.

So erreichen Sie durch eine entspannte und flir Sie energieschonende Methode,

dass viele der Menschen, die einen erst ,bekampfen® wollten, spater von alleine auf
einen zukommen.
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9. Die Verkaufertypen und die Nicht-Verkaufertypen

Im Network-Marketing unterscheiden wir im groben in zwei Menschentypen. Die
einen sind die Verkaufertypen und die anderen sind die Nichtverkaufertypen. In
einer dieser beiden Gruppierungen werden Sie sich entdecken.

Die meisten Nichtverkaufertypen wissen nicht, dass man im Network-Marketing nicht
verkaufen muss, um sehr viel Geld zu verdienen. Mit Verkauf meinen wir, dass man
z. B. von Tur zu Tur geht oder dass man fremde Menschen anspricht, um diesen den
Kauf von Dingen nahe zu legen.

Lassen Sie uns schauen, warum gerade der Nichtverkaufertyp die besten
Chancen hat, im Network-Marketing erfolgreich zu werden.

95 % der Bevolkerung sind Nichtverkaufertypen und nur 5 % sind Verkaufertypen!

Wo wollen Sie eine relative Menge an potentiellen Partnern finden? In der 95 %
Gruppe oder in der 5 % Gruppe? Was glauben Sie, mit welchen Leuten Sie es am
meisten zu tun haben? Naturlich mit den Nichtverkaufertypen. Es gibt einfach viel
mehr von ihnen als von den Verkaufertypen. Jedoch halten viele Menschen, die
dieses Geschaft betreiben, Ausschau nach Verkaufertypen. Das ist einer der
Grunde, warum viele Leute in diesem Geschaft frustriert sind. Sie bemuhen sich alle
um die gleichen 5 %. Ist das eine clevere Strategie?

In den meisten Fallen wird aber ein Nichtverkaufertyp einen Nichtverkaufertyp im
Network-Marketing sponsern wollen. Dies bringt dann die Motivation ,wenn der das
kann, kann ich das auch® ins Spiel.

In einigen Fallen wird ein Verkaufertyp versuchen, einen Nichtverkaufertyp zu
sponsern. Der Nichtverkaufertyp wird sagen: ,Du kannst verkaufen, ich will das
nicht!”

Das nachste ist die Art der Kleidung, die Sie tragen. Vielleicht denken Sie, dass man
einen Anzug tragen musse, um im Network Marketing erfolgreich zu werden.

Das Gegenteil ist der Fall! Lassen Sie uns das erklaren:

Stellen Sie sich einen Herrn im dreiteiligen Anzug vor, der versucht, einer Frau
(Nichtverkaufertyp) Network-Marketing zu erklaren, um sie zu sponsern. Der Herr im
Anzug sieht wie ein Verkaufer aus. Deswegen entscheidet sich die Frau dagegen,
weil sie sich keine solch teure Garderobe leisten kann. Sie denkt vielleicht, sie musse
auch geschaftlich gekleidet aussehen, falls sie in dieses Geschaft einsteigen will.

Sie werden vielleicht irgendwann auf einen Verkaufertyp treffen. Das Problem wird
dann sein, ihm etwas zu erklaren, wovon er glaubt, schon alles zu wissen.
Tatsachlich gibt es in den Branchen einige Unterschiede. Fragen Sie den
Verkaufertypen, ob er bereits mehr als 10.000,- Euro monatlich verdient.
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Es ist durchaus moglich, dass ein hervorragender Verkaufer so viel verdient, aber
der Unterschied zwischen Network Marketing und Direktverkauf ist:

Im Network Marketing wird jemand, nachdem er sich zuvor entsprechend
engagiert hat, morgens bezahlt und zwar ohne aus dem Bett aufstehen zu
mussen! (Was fir eine Aussage!)

Sie konnten Ihrem Verkaufertyp folgendes sagen:

sFalls du nicht den Rest deines Lebens damit verbringen willst, Kunden zu besuchen,
denen du etwas verkaufen musst, beschéftige dich doch einmal mit dem Thema
Network-Marketing.

Sie konnen dem Verkaufertypen zum besseren Verstandnis dieses Buch leihen!

In der Regel wird er von den Vorteilen begeistert sein, immer noch Geld zu
verdienen, auch wenn er krank ist, im Urlaub oder sich mit seiner Familie beschaftigt
— ohne den taglichen Verkaufsdruck im Nacken zu splren.

Interessiert es ihn nicht wirklich, dann holen Sie sich das Buch wieder zuriick und
geben es jemand anderem.

Wie Sie bereits gemerkt haben, konnte eigentlich jeder geeignet sein, dieses
Geschaft erfolgreich zu betreiben. Ein entscheidender Punkt dabei ist, dass
man lernen (wollen) muss, was zu tun ist!

Die erfolgreichsten Leute im Network Marketing sind ganz normale Menschen, die
ganz einfach nur bereit waren und sind, ,,die richtigen Dinge zu tun®!

Gegen alle inneren und auBeren Widerstande, mit Disziplin!

ZWEIFEL,

FRUST,

SPIEGEL VORGEHALTEN,
ABLENKUNG,
SELBSTBEWUSSTSEIN,
SCHLAUMEIER,
VERUNSICHERT.

Das ist nicht immer ganz einfach!

Fir Network-Marketing brauchen Sie Personen, die wirklich etwas aus ihrem Leben
machen wollen. Das ist der Kernpunkt. Wenn jemand keine Winsche mehr hat, um
nichts in der Welt seinen Job aufgeben wirde, den Rest seines Lebens damit ver-
bringen will, fur andere zu schuften, um diese reich zu machen, dann kdnnen Sie
sich auf den Kopf stellen. Diese Person ist fir Network Marketing nicht geeignet.

Dieses sind keine potentiellen Interessenten!
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10. Ihr POTENTIAL

WIE FINDEN SIE EIN UNENDLICHES POTENTIAL UND WIE KONNEN SIE
DIESES SO BARRIERE- UND ANGSTFREI WIE MOGLICH KONTAKTIERN?

Als ersten Schritt sollten Sie sich eine Kontakt- oder Potential-Liste erstellten. Tragen
Sie dabei alle Kontakte (Freunde, Bekannte, Arbeitskollegen, Vereinsmitglieder,
Geschaftskontakte, Visitenkarten, Flyer ect.) in einer Ubersichtlichen Liste
zusammen.

Machen Sie dabei nicht den haufigsten Anfangerfehler und sortieren Sie im Vorwege
aus. Schreiben Sie auch Namen auf, von denen Sie denken, die kommen NICHT in
Frage! Vielleicht kommt das Geschaft ja fur einen Bekannten dieser Kontakte in
Frage.

Es geht in erster Linie nur darum, vollig wertfrei Kontakte zusammenzutragen!

Wir gehen zunachst einmal davon aus, dass Sie mit einer LEEREN Kontakt-Liste
starten, d.h. Ihnen fallt nicht ein einziger Kontakt ein!

Wir werden lhnen gleich einige einfache Wege zeigen, wie Sie sich ein Potential von
500 Kontakten und mehr in der nachsten Zeit aufbauen kénnen!

Vielleicht denken Sie jetzt, warum 5007? Ich kenne nicht einmal 5!
Das Problem: Sie brauchen 5 ERNSTHAFTE Partner!

Wenn Sie 5 Menschen ansprechen und jeder wird sofort ernsthaft aktiv, ware das
schon, in der Praxis passiert das ungefahr so oft wie ein 6er im Lotto!

Deshalb empfehlen wir Ihnen, sich einmal im Leben die Mlihe zu machen, eine Liste
mit 500 Namen zu erstellen! NICHT um Sie zu qualen! Sondern weil es Sinn macht
und Ihren Erfolg sichert! Sie brauchen dafir KEIN GELD investieren, nur etwas Zeit
und Fleil3.

Eine sehr gute und clevere Investition in lhre Zukunft!

Bedeutet das harte Arbeit? JA!

Werden Sie ,Schmerzen® ertragen mussen? JA!
Werden Sie sich GUberwinden missen? JA!
Werden Sie ,dumme Spruche® horen? JA!
Werden Sie auf ,Schlaumeier” treffen? JA!
Werden Sie ,NEINS* horen? JA!

Werden Sie sich organisieren missen? JA!
Werden Sie damit erfolgreich werden? JA!

Uberlegen Sie doch einmal: Wenn Sie 500 Menschen fragen, ob Sie an einem bis zu
16-fachen Einkommen interessiert sind, wie viele zumindest die INFO dazu haben
wollen!
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Stellen Sie sich doch bitte einmal folgende Rechnung, bei einer personlichen Quote
von 10:1 vor:

Sie haben irgendwann 50 Partner gewonnen, die lhnen im Schnitt nur 3 weitere
Partner bringen. Dann hatten Sie 200 Partner in Ihrer Downline!

Fangen Sie am besten JETZT SOFORT an Ihr schlummerndes Potential
»=aufzuwecken®, denn wen Sie heute nicht als Kontakt haben, der wird morgen in der
Organisation eines anderen sein!

Denn das MaxxBizz-Konzept ist fur viele Millionen Menschen weltweit geeignet!
Sie haben JETZT lhre Chance, die Sie nutzen konnen!

Bevor wir Ihnen gleich die einzelnen Mdglichkeiten vorstellen, wollen wir lhnen noch
den Unterschied zwischen der Arbeitsweise eines AMATEURS und eines PROFIS
aufzeigen.

11. Die unterschiedliche Arbeitsweise AMATEUR / PROFI

Stellen Sie sich vor, Sie haben nun Ihre Liste mit 500 Kontakten vor sich liegen. Der
AMATEUR geht jetzt mit folgender Einstellung heran:

Wie kann ich so viele Partner und Kunden wie maoglich aus dieser Liste
herausbekommen?

Mit dieser Einstellung ist der Frust schon vorprogrammiert! Der AMATEUR hat sich
jetzt selber zum ,Jager® gemacht und setzt sich damit selbst unter Druck. Nach dem
Motto: Ich will Dich unbedingt haben! Der AMATEUR will unbedingt sein supertolles
Geschaft an den Mann, bzw. an die Frau, bringen. In seinen Gesprachen wird diese
fatale Einstellung unterschwellig immer bei seinen Kontakten ankommen, die dann in
aller Regel dankend abwinken werden. Und jedes ,Nein“ wird den AMATEUR tief
treffen und ihn bis zur vollstandigen Aufgabe des Geschaftes frustrieren.

Was macht denn nun der PROFI| anders?

Der PROFI stellt sich eine ganz andere Frage bei der selben Namensliste:

Wer von diesen 500 Kontakten ist derjenige, mit dem ich zusammen
arbeiten will? Wer ist der Interessierteste? Wer hat die besten
Voraussetzungen?

Was passiert nun in der alltaglichen Praxis? Der PROFI kann mit einer wesentlich
cooleren Einstellung seine Gesprache fuhren. Ein ,Nein“ interessiert den PROFI
nicht! Die Kontakte merken, dass der PROFI nicht mit jedem arbeiten will.
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AuBerdem ,verkauft® der PROFI nie sein Geschaft! Sondern er ,verkauft® Losungen
fur die Probleme, die sein Gesprachspartner hat! Schauen Sie sich dazu den Part
zum Thema “Zielgruppen® in den gleich folgenden 10 Tipps genauer an!

DAS ist DER Unterschied zwischen einer smarten und erfolgreichen Arbeitsweise
und einer nicht erfolgreichen und frustrierenden Arbeitsweise!

Als professioneller Angler werden Sie wohl auch kaum in den See springen und den
Fischen hinterher schwimmen, um diese zu fangen. Sondern Sie setzen sich mit
professionellem Equipment ans Ufer und warten in aller Ruhe ab, bis die Fische
anbeissen.

Beim Angeln kommt es nicht auf die Schnelligkeit an, sondern auf die Investition in
den richtigen Kdder und die Beharrlichkeit an Ufer abwarten zu kénnen!

12. Potential-ErschlieBung — 10 Tipps!

ERSTENS:

Wie schon beschrieben, ist das Erste was Sie machen sollten, sich eine Kontakt oder
Potential-Liste zu erstellen. Fordern Sie als Kunde oder Partner zur Unterstitzung
das Handbuch ,Duplikation® von lhrem Sponsor an oder laden Sie sich dieses aus
lhrem ,,maxximizzer24“ Memberbereich herunter!

ZWEITENS:

Potential ist immer und Uuberall vorhanden! Man muss es nur erkennen und
aufheben! Viele laufen BLIND und TAUB durch die Gegend und sehen vor lauter
Baumen den Wald nicht!

So gab es ein Beispiel, wo ein Partner gegenuber seines Sponsors sagte: Ich bin
beruflich sehr eingespannt und kenne kaum jemanden, den ich ansprechen kann.

Darauf die Frage des Sponsors: Was machst du denn beruflich?

Die Aussage des Partners: Ich bin Busfahrer!

Daraufhin der Sponsor: Dann hast du ja ein gigantisches Kontakt-Potential am Tag!
Daraufhin der Partner: Stimmt — habe ich so noch nie gesehen!

Machen Sie lhre OHREN und AUGEN auf und interessieren Sie sich einfach fur
andere Menschen!

HOREN SIE ZU!

Worlber unterhalten sich denn die Menschen? Worlber machen sich die Menschen
Gedanken? Trainieren Sie sich einen einfachen aber wirkungsvollen Spruch an, den
man immer einsetzen kann. Zum Beispiel:

»~Sagen Sie mal, nutzen Sie eigentlich schon das einfache MaxxBizz-Konzept des
16-fachen Einkommens, welches speziell fir ..... geeignet ist?*
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Bauen Sie in diesen Satz immer das ein, was Ihnen lhr gegenuber erzahlt. Da unser
Business flr so ziemlich jede Berufsgruppe geeignet ist, sprechen Sie Ihr Gegenlber
doch direkt darauf an: ,...welches speziell fiir Verkdufer geeignet ist“ oder ,....welches
speziell fiir Tischler geeignet ist?

In der Regel werden Sie eine Antwort wie: ,Nein, kenne ich noch nicht — um was geht
es denn da?“ erhalten.

Ubergeben Sie nun lhre Visitenkarte bzw. Werbekarte und weisen Sie auf lhren
,maxximizzer24“ hin und die Filme im Internet, welche das Business erklaren.
Lassen Sie sich im Gegenzug auch eine Telefonnummer geben und fragen Sie evitl.
nach der E-Mail Adresse, um weitere Informationen zu liefern.

Fertigen Sie sich Werbekartchen (Visitenkarten) an, welche mit einem kurzen aber
interessanten Werbespruch Interesse wecken. Geben Sie darauf nur Ilhre
Internetadresse und/oder eine Infobandnummer an uber die sich bei Interesse
informiert werden kann. Zum Beispiel:

Die neue Volks-Selbststandigkeit! 1 Job - 16 Einkommen!
Internetadresse
24h Infobandnummer

Oder:

1.000,- Euro monatliches Einkommen mit einem 2.Standbein?
Internetadresse
24 h Infobandnummer

Richten Sie sich ein 24h-Infoband ein! Dies kann ein ganz normaler digitaler
Anrufbeantworter sein, auf dem Sie in ca. 2 Minuten ein paar Dinge uber lhr
Business erzahlen. Wichtig dabei ist, dass Sie mit lnrem Text nur Neugier erzeugen
und keine Fakten preisgeben, denn das wird lhnen in 2 Minuten nicht gelingen und
nur far Verwirrung und mogliches Desinteresse sorgen. Sie sollten darauf achten,
dass Sie fir dieses Infoband eine freie Telefonnummer wahlen, wo kein
Familienmitglied aus Versehen daran gehen kann. Sie konnen sich auch einen
virtuellen Anrufbeantworter kostenfrei im Internet einrichten. Zum Beispiel unter
web.de.

DRITTENS:

Werden Sie ein guter SMALL-TALKER!

IMMER — UBERALL — MIT JEDEM (Benzin, Supermarkt, Wetter, Kinder,....)
Fangen Sie mit jedem an zu sprechen, der in lhren Dunstkreis von 5 Metern kommt!
Ohne Hintergedanken, einfach ,sabbeln!

Was kann geschehen? Entweder nichts oder .....
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... man hort ein Motiv heraus! Visitenkarte austauschen, spater anrufen oder eine
SMS oder E-Mail schicken!

Bauen Sie wieder kurze Interessante Aussagen in lhr Gesprach mit ein, die neugierig
auf mehr Informationen machen. Zum Beispiel:

LAlles wird immer teurer!?

Das interessiert mich zum Gliick nicht mehr!

Ach bin ich froh, dass ich mir (iber Preise keine Gedanken mehr machen brauche!
Habe einen Weg gefunden, wie mir mein(e)... Miete/Haus, Strom, Benzin,
Lebensunterhalt, Rente, ..., bezahlt wird.“

VIERTENS:
Alle, die mit Ihnen irgendwie in Kontakt treten! Anrufe, SMS’s, E-Mails, Briefe!

Versuchen Sie so viele Dinge wie mdglich zu automatisieren: Zum Beispiel bei
eingehenden E-Mail’s: Richten Sie sich einen Autoresponder mit einem kurzen
Antworttext auf jede ankommende E-Mail ein!

Der Text fur den Autoresponder kdnnte folgendermal3en aussehen:

,Vielen Dank fiir Ihre E-Mail, ich werde mich um eine schnelle Beantwortung
bemiihen! Kennen Sie eigentlich schon das MaxxBizz-Konzept des 16-fachen
Einkommens - Internet-Adresse*

Oder:

Sprechen Sie einen kurzen Text der neugierig macht mit auf lhren aktuellen
Anrufbeantworter:

»Ich bin im Augenblick nicht persénlich erreichbar, bitte hinterlassen Sie eine
Nachricht“ (oder ahnlich und dann als Zusatz) ,Kennen Sie eigentlich schon das
MaxxBizz-Konzept des 16-fachen Einkommens - Internet-Adresse”

FUNFTENS:
Wenn Sie mit Bekannten oder Freunden zusammenkommen, ist eine beliebte Frage
die gestellt wird - WIE GEHT ES DIR?

Antworten Sie - SUUUUUUUUUPER GUT! Ich betreibe seit einiger Zeit ein sehr
lukratives nebenberufliches Geschéaft und ich bin superglicklich damit!

Die Reaktion darauf fallt des 6fteren sehr Uberrascht aus, da der Fragende meistens
von einer neutralen Antwort ausgeht.

Ubergeben Sie nun wieder Ihre Werbekartchen oder lhre Visitenkarte und notieren
Sie sich die aktuellen Daten (Telefonnummer, E-Mail Adresse) von |hrem
Gegenuber, um genauere Informationen zu liefern.
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SECHSTENS:
Im Restaurant, Cafe, Bistro,...... (Kellner(in), Postbote(in), Verkaufer(in)....)

Hier kdnnen Sie auch mit einem kurzen aber effektiven Spruch punkten:

»,INa, ganz schén viel zu tun!? Antwort: Ja! Dann Sie:
Naja, fiir 5.000,- Euro netto im Monat wollen wir uns ja nicht beschweren, oder!?*

Reaktion abwarten und Werbekartchen oder Visitenkarte Ubergeben und Daten
notieren!

SIEBTENS:
Spuren hinterlassen! (Lay down tracks)

Visitenkarten oder besser noch Werbekartchen in z. B.:

- Speisekarte — Restaurant / Cafe / Bar / ....

- Schwarzes Brett im Supermarkt / Universitat / Verein / ....
- Wartezimmer vom Arzt / Friseur / ....

- Bahnhof - Flughafen

- Uberall wo man ist/war

Lassen Sie uberall zwei, drei Kartchen liegen!

Tipp: Wovon wir allerdings abraten ist es Briefkdsten zu bestlicken. Recherchen
haben ergeben, dass Sie ca. 4000 Kartchen in Briefkasten verteilen missen, um ca.
1 — 2 Geschaftspartner zu gewinnen. Wenn Sie in dieser GréRenordnung und mit
dieser Quote arbeiten wollen, kdnnen Sie das gerne tun, bedenken Sie aber den
zeitlichen Aufwand.

ACHTENS:

Ermitteln Sie IHRE eigene ZIELGRUPPE!

Nutzen Sie dabei das Gesetz der Affinitat — Gleiches zieht Gleiches an! Sprechen
Sie bevorzugt mit Menschen, die lhnen ahnlich sind — denn oft beschaftigen sie die

selben Dinge!

Uberlegen Sie dariber hinaus, fir welche Zielgruppen Ihr Geschéfts-Modell
besonders geeignet ist und richten Sie Ihre Werbung danach aus.

Wen suchen Sie? In welchem Teich wollen Sie fischen? Wen wollen Sie als
Kunde/Partner haben? Warum den ganzen Tag mit anderen unterhalten?

Werden Sie fit in Ihrer Zielgruppe! Spezielle Anzeigen, wo finden Sie die Leute, die
Sie haben wollen? Wie sprechen Sie diese richtig an?
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Alleinerziehende Mutter/Vater, Arbeithnehmer, Unternehmer, Rentner, Studenten,
Hausbesitzer, Mieter, Urlauber, Auswanderer, Arbeitssuchende, Menschen die offen
fur ein 2.Standbein sind, Networker / Handelsvertreter...

NEUNTENS:
Zeitungsanzeigen — Stellenmarkt

Die Inserate konnten folgendermalien lauten:

Aufbau einer 24h Business-Agentur mit bis zu 16fachem Einkommen!
Marketingkenntnisse im Internet erforderlich!
Internetadresse und evtl. 24h Infoband

Oder:

Die neue Volks-Selbststidndigkeit! Schaffen Sie sich ein 16faches Einkommen mit
Ihrer eigenen Internetagentur bequem von zu Hause aus!
Internetadresse und evtl. 24h Infoband

Oder:
Sicherheit durch zweites Standbein! Verdienen Sie zusétzlich von zu Hause

aus mit 10 — 15 Stunden Zeiteinsatz pro Woche.
Internetadresse und evtl. 24h Infoband

Online-Werbung — Anzeigenmarkte — Google Adwords etc.

(Weitere Informationen zu diesen Punkten, finden Sie in unseren separaten
Handbichern und in unseren kostenfreien Academy-Schulungen im Internet!)

ZEHNTENS:
Fertigen Sie sich weitere Werbematerialien fir den taglichen Gebrauch an, die nicht
zu teuer, aber hocheffizient sind. Zum Beispiel:

- Plastik-Kugelschreiber werden immer gerne eingesteckt oder mitgenommen.
- Bedrucken Sie T-Shirts oder Baseball-Kappen, auch fur den eigenen Gebrauch.
Heutzutage kann man sich auch hochwertige und modisch korrekte Kleidung

bedrucken lassen, evil. statten Sie auch lhre Familienmitglieder damit aus.

- Schlusselbander sind auch sehr beliebt und werben eine lange Zeit. Statten Sie
Ihre Freunde und Bekannten mit dieser Werbung aus.

- Autoaufkleber — lassen Sie lhren PKW 24-Stunden fir sich werben.
Bei allen Moglichkeiten geht es wieder nur darum, mit einem interessanten Spruch
Neugier zu erzeugen, um auf lhre Internetadresse und evtl. das 24h Infoband zu

verweisen.
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13. Herstellung des Erstkontaktes

Beispiel fur ein Gesprach mit personlichen Kontakten aus Ihrer Namensliste:

Hallo Mike,
ich habe eine ganz kurze Frage an Dich:

(Ja, was gibt es denn?)

Ich will Dich nur fragen, ob ich Dich in meinen neuen geschaftlichen Mail-
Verteiler aufnehmen kann und ich wollte Dich vorher personlich fragen, ob das
o.k. ist.

(Worum geht es denn? Was machst Du?)

Ich informiere Menschen LUiber das Maxxbizz-Konzept des 16-fachen
Einkommens!

Ganz wichtig ist jetzt, dass Sie nichts mehr sagen, sondern die Reaktion abwarten!
Es grundsatzlich 3 Mdglichkeiten der Reaktion Ihres Kontaktes:

1. Ihr Kontakt mdchte nicht in lhren Verteiler aufgenommen werden und
interessiert sich auch nicht fur ein 16-faches Einkommen.
Das ist nicht weiter tragisch! Sie konnen das Gesprach dann z. B. mit den
Worten beenden:
OK, falls Dir aber doch noch jemand einfallen sollte, der sich fiir ein
16-faches Einkommen interessiert, kannst Du gerne meine
Telefonnummer weitergeben. Schonen Tag noch. Bye!

2. lhr Kontakt ist zunachst neutral eingestellt und hat nichts dagegen in lhren
Mail-Verteiler aufgenommen zu werden. Sagen Sie dann bitte noch folgendes:
Sei bitte so gut und aktiviere den Mailversand wenn du meine erste Mail
bekommst, indem du den AKTIVIERUNGS-LINK in der Mail anklickst.
Welche Mail-Adresse soll ich aufnehmen? Bis dann, bye!

3. lhr Kontakt ist neugierig und will gleich mehr wissen! Das wird in den meisten

Fallen passieren! Machen Sie an dieser Stelle aber bitte nicht den haufigsten
Anfangerfehler und versuchen jetzt das Geschaft zu erklaren! Das wurde nicht
funktionieren! Sondern sagen Sie einfach folgendes:
OK, dann koénnen wir gleich den nachsten Schritt gehen: Gehe bitte auf
meine Webprasenz (lhren ,,maxximizzer24“), schaue Dir bitte in aller
Ruhe die dortigen Informations-Filme an und fiille dann den
Kontaktfragebogen aus. Sobald Du das gemacht hast, werde ich Dir
zeigen, wie Du Dir dieses interessante Einkommen aufbauen kannst.
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Diese Arbeitsweise bietet Ihnen 3 erhebliche Vorteile:

Vorteil 1:

Nur wenn lhr Kontakt auch den Kontaktfragebogen ausflillt, handelt es sich um einen
echten Interessenten. Macht Ihr Kontakt das nicht, kdnnen Sie sich freuen, denn Sie
haben sich viel Zeit und Frust gespart. So brauchen Sie sich nur mit Menschen Uber
das Geschaft unterhalten, die ein echtes Interesse haben.

Vorteil 2:

Ihr Kontakt lernt den ,,maxximizzer24“ etwas naher kennen und hat dann schon
eine kleine Vorstellung von der Professionalitat des Systems. Wenn |hr Kontakt dann
Ihr Geschaft kennen lernt und es zum Thema ,,maxximizzer24“ kommt, hat er eine
bessere Vorstellung.

Vorteil 3:

Auch wenn |hr Kontakt nicht zeithah Partner/Kunde wird, bleibt |hr ,,maxximizzer24
am Ball, da Ihr Kontakt jetzt automatisch regelmafig neutrale E-Mails zum Thema
“‘Network Marketing“ vom ,,maxximizzer24“ erhalt. Die Erfahrung zeigt, dass viele
auch spater noch Partner/Kunden werden. Oftmals ist der Zeitpunkt nicht der
richtige, aber durch die regelmalige automatische Prasens entsteht Vertrauen und
wenn der richtige Zeitpunkt gekommen ist, wird der Interessent bestimmt als erstes
mit Ihnen Kontakt aufnehmen, bevor er sich mit neuen Dingen beschaftigt.
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14. Die wichtigste Regel fiir Ihren Erfolg

Wir werden lhnen nun zeigen, warum Sie lieber zehn ,Lehrer / Trainer® als zehn
,Verkaufer” finden sollten.

Die meisten Leute denken, dass sobald sie einen Partner gefunden haben, sie sich
dupliziert haben. Das klingt logisch, ist aber nicht ganz wahr und eines der groften
Marchen Uber Network-Marketing!

Ihre Struktur baut sich nur auf, wenn Sie lhren Leuten von Anfang an helfen und die-
se unterstutzen (engl. = sponsern / Unterstutzer = Sponsor).

Hier ist die wichtigste Regel fiir Ihren Erfolg im Network Marketing:

Arbeiten Sie mit lhren 5 ernsthaft interessierten Partnern und bauen Sie
mindestens 3 Ebenen tief auf!

MERKEN SIE SICH DIESEN SATZ !!!
Damit haben Sie den Schlussel zum Erfolg im Network Marketing!

Wir betonen nochmals: Sie mussen mit lhren Partnern arbeiten und gemeinsam
mind. 3 Ebenen tief aufbauen! Nur dann kdénnen Sie sich um neue eigene Partner
kimmern und |Ihre Organisation wird trotzdem weiter wachsen und wachsen!

Einige Leute halten sich fur besonders klug und denken, sie konnten mit 20, 30 oder
sogar 50 direkten Leuten gleichzeitig zusammenarbeiten. Quatsch!

Denken Sie an die Armee, an groRe Konzerne und Unternehmen. Vom niedrigsten
,Dienstgrad” bis zum hochsten ,Tier* in der Wirtschaft gibt es niemanden (bis auf
seltene Ausnahmen), der mehr als 5 oder 7 Leute direkt beaufsichtigt. 200 lange
Jahre der Erfahrung im Militarwesen beweisen das ebenfalls! Warum sollten einige
,Profis® denken, sie kdnnten dies mit 50 Leuten tun? Die Wahrheit ist:

Sie konnen es nicht!

ABER: Vielleicht mussen Sie 50 Partner sponsern, um die 5 ernsthaften Partner, mit
denen es sich Uberhaupt lohnt zusammenzuarbeiten, zu finden!

Oft ist es auch so, dass Sie nicht immer lhren ernsthaft interessierten
Partner in direkter Linie haben. lhre ernsthaften Partner konnen sich auf
zweiter, dritter oder sogar vierter Ebene befinden.

Das ist ,Praxis” pur! Finden Sie lhre ,Perlen” in der Tiefe der Organisation! Das ist
auch mit ein Grund, weshalb die ,Durchhalter® im Network-Marketing den Erfolg
erhalten und nicht die ,, Aufgeber*!

Nur die ernsthaften Partner Bilden den ,harten* Kern und sichern lhren
Erfolg! Ohne ernsthafte Partner haben Sie ,,Nichts“!
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15. Verschiedene Gruppierungen von Partnern

Es gibt grundsatzlich drei Gruppierungen von Menschen. Im Network-Marketing
Geschaft nennen wir diese:

1. Nicht ernsthafte Partner
2. Neue Partner
3. Ernsthafte Partner

In diesem Kapitel wird klar ersichtlich, warum es so wichtig ist, in die Tiefe zu arbei-
ten, als nur in die Breite zu sponsern.

Die erste Gruppe von Leuten sind diejenigen, die (schon langer) im Geschaft sind,
die aber nicht ernsthaft am Aufbau einer Organisation interessiert sind. Es sind
diejenigen, die Sie immer wieder auf's Neue davon uUberzeugen mussen, dass es
laufen wird. Diese neigen dazu, eher negativ eingestellt zu sein. Es sind diejenigen,
denen Sie immer alles beweisen mussen, die es dann aber trotzdem nicht glauben
oder verstehen (wollen). Viele Networker versuchen, mit diesen Leuten zu arbeiten,
um sie zu motivieren und voranzutreiben. Aber nur so lange, bis sie dieses Kapitel
gelesen haben.

Man konnte auch sagen, dass die Nichternsthaften diejenigen sind, die mit ein paar
verdienten oder gesparten Euros zufrieden sind. Es sind diejenigen, die vorgeben,
keine Zeit zu haben, und dass sie es sich nicht leisten kdnnten, richtig loszulegen,
welil ... (,Millionen von Grinden®, das grofl3e Buch der Ausreden)

Aus unserer Sicht kann es sich niemand leisten, nicht aktiv zu sein!

Das ist es, was Network Marketing auch so spannend macht. Man kann mit
Menschen reden und ihnen die Moglichkeit vermitteln, nicht unbedingt fiir
45 Jahre Tag fiir Tag arbeiten zu miussen, um dann als Rentner mit der
Halfte des Geldes irgendwie zu liberleben.

Die zweite Gruppe sind diejenigen, die neu dabei sind.

Es sind Leute, die wohl aktiv sind, aber hin und wieder ,einschlafen“. Sie sind nicht
negativ eingestellt, jedoch nicht so engagiert wie die dritte Gruppierung, namlich die
ernsthaften Mitarbeiter. Das sind die Mitarbeiter, nach denen Sie Ausschau halten
sollten. Es sind die Leute, wo es sich wirklich lohnt, mit ihnen zu arbeiten!

Das sind die ,WuM’s“! Diejenigen, die WOLLEN und MACHEN! Im Gegensatz zu
den ,WoMaNIX“, die immer viel Wollen, Machen aber NIX! Kennen Sie die, die
immer grof3e Reden schwingen und am besten von sich selbst erzahlen kénnen und
uber das was nicht funktioniert?

Lassen Sie sich nicht Ihre kostbare Lebenszeit von solchen Leuten ,,stehlen*!
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Und so konnen Sie einen ernsthaften Partner/in in lhrer Organisation erkennen:

1.

Er/Sie hat Ziele! Der Partner kennt sein MOTIV und sieht im Network-Marketing
und im MaxxBizz-Konzept die realistische Madglichkeit zur personlichen
finanziellen Unabhangigkeit.

Er/Sie besitzt Ausdauer! Leute, die kein ,NEIN® ertragen konnen, haben im
Network-Marketing wenig Chancen. Der ernsthafte Partner weil3, dass nicht jeder
seine Chance sofort erkennen wird und stellt sich darauf ein.

Er/Sie ist begeistert! Der Partner versteht genug von Network-Marketing, um zu
sehen, dass mit diesem Konzept die Chance seines Lebens vor ihm liegt. Der
Partner weil3, dass der Erfolg in groRem Mal3e von ihm selbst abhangt!

. Er/Sie ist bereit, sich zu verpflichten! Der Partner arbeitet kontinuierlich. Er

arbeitet nach einem Plan, einer Strategie.

Er/Sie ist bereit zu lernen! Der Partner meldet sich und hat Fragen. Er liest die
Handbucher mehrmals! Er nimmt sich die Zeit, um alles uUber das Network-
Marketing zu lernen.

Er/Sie ist grundsatzlich positiv eingestellt! Jeder umgibt sich gern mit
positiven Leuten. Es macht Spal3, mit ihnen zusammen zu sein. Im Gegensatz
zum nicht ernsthaften Partner, freut er sich mit Ihnen zu sprechen.

Er/Sie arbeitet selbstandig! Der Partner macht sich eine Namensliste — ohne
Aufforderung. Er arbeitet, ohne dass Sie ihn dazu motivieren missen. Sobald er
Hilfe braucht, wird er Sie suchen, anstatt aufzugeben.

STELLEN SIE SICH DIE FRAGEN BITTE AUCH SELBER !!!

Kleiner Tipp fur die ,richtige“ Einstellung:

Ein Networker ist ein selbstiandiger Unternehmer, der grundsatzlich aus
eigenem Antrieb agiert! Sie haben als Sponsor also NICHT die Aufgabe
irgendjemanden ,,zum Jagen zu tragen“! Seien Sie aber da,
wenn man Sie um Hilfe bittet!

Erganzend ein altes Indianer-Sprichwort:

,Wenn dein Pferd tot ist, steig ab!“

Das Leben ist eben hart und es schenkt einem keiner etwas! Die Zukunft gehort
immer nur den ,Anpackern! Der Markt und das Umfeld verbessern sich taglich im
Network-Marketing und es wird die nachsten Jahrzehnte immer starker wachsen -
weltweit!

MaxxBizz Global hat heute schon das passende Konzept fir diesen Trend!
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Wie finden Sie nun die ernsthaften Leute in lhrer Organisation?

Sagen wir, Sie haben einen neuen Partner gesponsert. Nennen wir ihn Tom. JEDER
hat mindestens einen Freund. Nun schauen wir, dass wir so schnell wie mdglich in
die Tiefe arbeiten. Wir helfen nun Tom, Karin zu sponsern. Nachdem wir dies getan
haben, machen wir uns mit Karin bekannt und helfen ihr, Susanne zu sponsern.
Susanne ist wirklich ernsthaft interessiert. Nun helfen wir Susanne, einige Leute zu
sponsern.

| Sie |

| Tom |

| Karin |

| Susanne |

An dieser Stelle sei noch gesagt, dass Sie, liebe Leserin / lieber Leser, nicht zu der
Gruppe der nichternsthaften Personen gehéren. Wirden Sie dazu gehoéren, hatten
Sie gar nicht erst so weit gelesen — weiter so! ©

Was wird also passieren, wenn Susanne loslegt?

Der berihmte Management-Trainer Zig Ziglar sagt, dass man jemanden
mehr motivieren kann, wenn man ihm eine Kerze unter den Hintern stelit,
als wenn man ihm einen Flammenwerfer Uuber den Kopf hait.

Lassen Sie uns beobachten, was passiert:

Sie helfen Susanne, neue Leute zu sponsern. Um Karin nun zu motivieren, brauchen
Sie nichts weiter zu tun, als Karin anzurufen und ihr mitzuteilen, dass Susanne neue
Leute gesponsert hat. Sie wird denken, dass Susanne ihr davonlaufen wird, wenn sie
nichts unternimmt und selbst aktiv wird. Dann rufen Sie Tom an und kénnen ihm
erzahlen, dass Karin wieder voll aktiv ist und Susanne gerade einige Leute
gesponsert hat. Was wird Tom denken? Verstehen Sie dieses Konzept?

Warme steigt nach oben. Mit dem Erfolg ist es genau das Gleiche!

| Sie |

| Tom |

| Karin |

| Susanne |

| Neue Partner |
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Hier ist noch ein wichtiger Punkt, den Sie unbedingt beachten sollten:
Rufen Sie niemals bei einem Partner an, um ihn zu fragen, wie viel Umsatz er
gemacht hat oder wie viele Partner/Kunden er gesponsert hat.

Denn |hr Partner wird denken, dass Sie ihn kontrollieren wollen und nur darauf aus
sind, an ihm Geld zu verdienen. Und damit hatte er wahrscheinlich auch Recht.

Fragen Sie lhre Partner, ob Sie ihnen helfen konnen. Es ist wichtig, dass lhre Partner
wissen, dass Sie anrufen, um zu sehen, ob es etwas fur SIE zu tun gibt. Nicht aber,
um zu kontrollieren!

Denken Sie daran: Networker sind ,,Freigeister” und deshalb Unternehmer!

16. Arbeite smart — nicht hart

Bis jetzt haben Sie gelesen, was Sie im Network-Marketing tun missen, um eine er-
folgreiche Organisation aufzubauen. Wir moéchten |Ihnen in diesem Kapitel ein
SYSTEM zeigen, welches sehr effektiv ist, um Partner zu sponsern. Wir nennen es
»Smartes sponsern“ oder ,smartes arbeiten®.

Stellen Sie sich vor, Sie wirden einen neuen Partner gewinnen wollen. Was mussten
Sie tun? Sie mussten zunachst vielleicht einen Termin vereinbaren. Dann muissten
Sie dieser Person Network-Marketing erklaren, die Firma und die Vorteile vorstellen
und so weiter. Dieses wirde mehrere Stunden in Anspruch nehmen, bis Ilhr
Interessent alles richtig verstanden hat (oder nicht?).

Diese Arbeitsweise wird von vielen Leuten im Network Marketing angewendet und ist
komplett falsch!

Es ist nicht der smarte erfolgreiche, sondern der harte nicht erfolgreiche Weg!

Wir méchten lhnen deshalb das SYSTEM vorstellen, mit dem Sie ohne grolen Zeit-
aufwand jemanden sponsern konnen, und dieser Partner dann ebenso erfolgreich
wird wie Sie. Sie koénnen dieses SYSTEM auf 12.000 Kilometer Entfernung
durchfuhren oder aber in Ihrer Nachbarschaft.

Bevor Sie weiterlesen, Uberlegen Sie kurz, wie viele Leute Sie kennen, die in weit
entfernten Orten oder Landern leben. Falls Sie jemanden sponsern mochten, der 300
oder mehr Kilometer von Ihnen entfernt lebt, ware es eine kostspielige Sache, dorthin
zu fahren, um dieser Person Network-Marketing zu erklaren.

Sie kdnnen mit diesem SYSTEM sehr viel Zeit sparen — und Sie konnen im Prinzip
alles von zu Hause aus erledigen.

Wir mdchten Sie nun nicht langer neugierig machen und lhnen das
VIER-SCHRITTE-SYSTEM erlautern:

Schritt 1:

Zunachst mussen Sie das Interesse bei einer Person wecken. Sie missen jemanden
neugierig machen.
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Wie geht das?

Stellen Sie sich vor, Sie unterhalten sich mit einem Freund am Telefon. Gegen Ende
der Unterhaltung — und wir empfehlen lhnen, die folgende Frage wirklich erst gegen
Ende der Unterhaltung zu stellen, denn sonst wird Ihnen Ihr Freund Locher in den
Bauch fragen und es wird schwierig flr Sie sein, ihm eine passende Antwort zu
geben.

Sie stellen Ihnrem Freund, nennen wir ihn Peter, z. B. die folgende Frage:

»Peter, hast du jemals darliber nachgedacht, was es fir dich bedeuten wiirde,
wenn du dein Leben selbst bestimmen konntest?*

Als Reaktion erhalt man normalerweise eine kleine Pause, denn die angesprochene
Person ist nicht sicher, was man denn genau damit meint. Sie flgen hinzu:

,»Du weillt ja Peter, wenn man die Zeit fiir schlafen, arbeiten, einkaufen und all
die anderen Verpflichtungen des taglichen Lebens einmal abzieht, dann haben
die meisten Leute nicht mehr als 2 bis 3 Stunden pro Tag, an denen sie tun und
lassen konnen, was immer sie wollen ... und selbst dann kann man nicht tun,
was man will, weil das notige Kleingeld dazu fehlt.“

Sie fahren fort:

»Ich habe eine Moglichkeit gefunden, wie man dieses erreichen kann. Mit
einem Geschaft von zu Hause aus, und ich habe ein SYSTEM, das so einfach
ist, dass es jeder tun kann. Man braucht nichts zu verkaufen — und wenn es
Dich interessiert, dann lasse ich Dir gern meine Information zukommen.*

Was konnte Peter antworten? Er kdnnte sagen:

»Nun, ich bin eigentlich nicht daran interessiert, denn wie du weifdt,
liebe ich meine langweilige Arbeit.“

Sie:

»Was ware, wenn du dir deinen Traumwagen leisten konntest?*

Peter:

»Ein schnelles Auto ist viel zu gefahrlich. AuBerdem braucht es nur unnétig
viel Benzin.“

Sie:

,Was ware, wenn du liberall hin reisen konntest, wohin du willst?“

Peter:

»Es ist viel zu gefahrlich im Ausland. Hast du die letzte Zeitung gelesen?
Schon wieder ein Flugzeugabsturz.*

Sie versuchen es ein letztes Mal...

»Okay, aber was ware, wenn du eine Yacht besitzen konntest?“
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Peter:

»Eine Jacht? Ich werde ja schon seekrank, wenn ich im Baggersee auf der
Luftmatratze liege. Also, was soll ich mit einer Yacht?“

Sie sehen also, wohin das fuhrt!

Sie kdnnen sich auf den Kopf stellen — es wird ihn nicht interessieren!

Sie werden vielleicht vollends frustriert das Gesprach abbrechen und sich fragen,
was denn Peter fur ein ,ldiot” ist, da er ja Ihr so tolles Geschaft einfach nicht

verstehen willl?

Oder Sie geben lhr neues Geschaft am besten gleich ganz einfach auf, weil es ja
nicht funktioniert!?

Aber was konnte Peter auch noch sagen? Was ware wesentlich wahrscheinlicher?

Er konnte z. B. sagen:

»Klar das interessiert mich. Gib oder schicke mir deine Informationen.
Ich mochte wissen, was du machst.“

Als Alternative kdnnten Sie z. B. auch folgende Frage stellen:

,Was wiirdest du tun, wenn du soviel Geld besitzen wiirdest, wie du mochtest
und auch die Zeit dazu hattest, es auszugeben?“

Wenn Sie jemandem diese Frage stellen, dann missen Sie lernen, den Mund zu hal-
ten, nachdem Sie diese Frage gestellt haben.

Erfolgreiche Networker ,,quatschen” nicht, erfolgreiche Networker horen zu!

Je mehr lhr Interessent redet, desto besser sind die Chancen fur Sie. Denn solange
Ihr Gegenlber redet, mussen Sie keine Fragen beantworten. |hr Gegenuber wird
vielleicht sagen: ,Das ware toll.“ Und mehr wirde ihm nicht dazu einfallen. Sie wie-
derholen die Frage nochmals: ,Klar, dass das toll ware, aber was wurdest du tun?“

Er wird mit einigen Dingen herausriucken. Moglicherweise fragt er dann: ,Warum
fragst du mich denn das?*

Sie antworten:

»Nun, ich habe eine Moglichkeit gefunden ... usw.*

Nochmals zur Erinnerung:

Mit Network-Marketing baut man sich ein passives Einkommen auf! Das heif3t, man
kann nach der Aufbauarbeit fir den Rest seines Lebens davon profitieren! Man
braucht entweder gar nichts mehr oder nur noch sehr wenig dafur zu tun! Ist das
nicht faszinierend, begeisternd, motivierend, .... ?

Verstehen Sie, wie einfach es ist?
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Bis jetzt haben wir nur einige Minuten gebraucht, um die Person neugierig zu
machen.

Diese Frage konnen Sie also ohne grolen Zeitaufwand stellen. In manchen Fallen
wird diese Frage wie eine Bombe einschlagen.

Es wird manche Menschen buchstablich ,,vom Hocker hauen*!
Lassen Sie uns erklaren, warum.
Somit sind wir bei Schritt 2!

Schritt 2:
Der zweite Schritt besteht darin, dass lhr Interessent Network-Marketing versteht
und lernt, was zu tun ist.

Partner, die das 4-Schritte-System nicht kennen, haben die Tendenz, dem Interes-
senten sofort die ,tolle” Firma, die ,tollen” Vorteile und die ,tollen“ Verdienste mit
Nachdruck und uberschwanglicher Begeisterung vorzustellen.

Nach dem Motto:
»Boooooaaaaaahhhhhh, das ist das Beste was du kriegen kannst!“

Lassen Sie uns erklaren, warum sich dieses nachteilig auswirken kann. Wir mochten
Ihnen ein Beispiel dafir geben, warum es so wichtig ist, dass jemand zuerst lernen
muss, was Network Marketing bedeutet und wie es anzuwenden ist, bevor er in die
Sache einsteigt.

Stellen Sie sich einen Medizinstudenten vor, der lhnen die Mandeln
herausoperieren soll, nachdem er das erste Semester abgeschlossen hat.
Sie waren vielleicht sehr unzufrieden mit dem Ergebnis —
oder was denken Sie?

Auf Network-Marketing Ubertragen bedeutet das, dass jemand zuerst lernen muss,
was Uberhaupt zu tun ist und wie es funktioniert, anstatt sich nun 4 Stunden mit
einem Interessenten hinzusetzen, um ihn etwas beizubringen, was er selber nicht
richtig durchdrungen hat. Es ist nichts anders als mit dem Medizinstudenten!
Arbeiten Sie smart!

Wie?

Geben Sie lhrem Interessenten dieses Buch und/oder schicken Sie ihn auf lhr
Online-System ,,maxximizzer24*!

Er kann sich zu Hause damit auseinandersetzen, wann immer er mochte. Naturlich
wird ein Mensch mit Zielen die Informationen ,verschlingen®!

Sie mussen keine X-Stunden einsetzen, sondern nur ein paar Minuten!
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Denn, wenn Ihr Interessent nach einer X-Stunden-Sitzung ,nein“ sagt, in der Sie lhr
ganzes Wissen vermittelt haben, glauben Sie uns, dass ist so richtig schon
frustrierend.

Schritt 3:
Der 3. Schritt ist im Prinzip nichts anderes, als dass |hr Interessent sich bei lhnen
meldet und vom System ,Network-Marketing“ schon relativ begeistert ist.

Warten Sie ruhig ein paar Tage auf seinen Anruf.

Warum sollen Sie warten und nicht sofort bei ihm anrufen?

Haben Sie jemals einen Stein im Schuh gehabt? Konnen Sie sich daran erinnern,
wie unangenehm das war? Das Gleiche passiert Inrem Interessenten.

Er liest ein paar Abschnitte in diesem Buch und legt es weg. Am nachsten Tag
geht er wieder arbeiten. Er wird sich daran erinnern, was er gelesen hat...

Am Abend liest er wieder ein paar Kapitel. Am nachsten Tag wird er sich daran
erinnern. Je langer der Stein im Schuh ist, desto unangenehmer wird es.

Was machen Sie, wenn der Stein erst richtig driickt? Sie ziehen den Schuh aus
und holen den Stein heraus. Genau das Gleiche passiert mit Ihrem Interessenten.

Er wird das Buch zu Ende lesen oder, wenn er noch nicht die Zeit zum lesen hatte,
wird er es wenigstens aufschlagen.

Wenn I|hr Interessent Sie anruft, vergewissern Sie sich, dass er Network-Marketing
grundsatzlich verstanden hat, bevor Sie zu Schritt 4 GUbergehen.

Vielleicht hat er noch ein paar Fragen zum Network-Marketing, die Sie telefonisch
oder schriftlich beantworten konnen. Falls Sie eine Frage nicht sofort beantworten
koénnen, fragen Sie |hre Upline, die Ihnen mit Rat und Tat zur Seite stehen wird.

In Schritt 3 erkennen Sie, ob Sie einen ernsthaft interessierten Partner vor sich
haben.

Falls lhrem Interessenten Network-Marketing nicht zusagt, stellen Sie ihm doch
einige Produkte und Services vor. Sie haben ja Produkte und Services von Top-
Unternehmen zur Auswahl! Vielleicht mochte er ja diese Chance als |hr Kunde
nutzen?

Falls Ihr Interessent einsteigen will, gehen Sie zu Schritt 4 liber.

Schritt 4:

Im vierten Schritt stellen Sie |lhrem Interessenten dann kurz die
Geschaftsprasentation vor. Nutzen Sie dafir Onlinekonferenzen, das Telefon, Skype
oder, wenn Sie wollen, vereinbaren Sie einen personlichen Termin. Dann aber bei
Ihnen zu Hause. Denn, Sie wissen ja, wir arbeiten von zu Hause aus! Sie haben so
weder einen Kosten- noch Zeitaufwand. Und wenn Ihr Interessent Sie versetzen
sollte, egal, Sie sind ja schon zu Hause.

© MaxxBizz Global Ltd 47



m Der clevere Weg zur finanziellen Unabhangigkeit

Lassen Sie lhrem neuen Partner wissen, dass nicht er es ist, der fiir Sie
arbeitet, sondern Sie es sind, der ihn mit all seinem Wissen unterstiitzen wird
und dass er sich jederzeit an Sie wenden kann, falls er Fragen hat.

Dieses sind die 4 Schritte und das nennen wir ,smartes arbeiten®. Dieses SYSTEM
ist so einfach, dass es jeder nachvollziehen kann! Und wann beginnen Sie mit lhrem
Network-Marketing-Geschaft? Oder falls Sie schon im Network-Marketing tatig sind —
wann beginnen Sie, ,smart‘ mit dem professionellen System ,,maxximizzer24“ zu
arbeiten?

17. Zusammenarbeit mit lhrer Upline

In diesem Kapitel mdchten wir Thnen noch einen ,,Turbo-Tipp“ geben. Und zwar,
warum Sie eng mit |hrer Upline zusammenarbeiten sollten. (lhre Upline ist lhr
Sponsor und dessen Sponsor etc.).

Zunachst sollten Sie Ihre Upline kennen lernen. Dann sollten Sie sich bei jedem be-
kannt machen, indem Sie diese Leute anrufen oder anschreiben. Lassen Sie sich
Ihre Fragen beantworten. Finden Sie heraus, was diese Leute tun, wie Sie arbeiten
und lassen Sie sich Tipps geben.

Bleiben Sie mit Ihrer Upline in Kontakt. Das sind die Leute, die Ihnen helfen kdnnen.

lhre Upline wird lhnen helfen, die Fragen zu beantworten, die lhre neuen
Partner haben!

Es ist fur Ihre Mitarbeiter besser, wenn diese mehrere Ansprechpartner haben. Soll-
ten Sie mal im Urlaub sein, kann Ihre Upline Ihnen helfen, sobald Fragen auftreten.
Was wird wohl passieren, wenn lhre Mitarbeiter das ebenfalls verstanden haben und
es selbst durchfuhren. Jeder ernsthaft interessierte Partner wird Sie fragen und Sie
kénnen so |hr Wissen weitergeben.

Erschrecken Sie nicht! Ihr Telefon / E-Mail-Postfach wird nicht den ganzen Tag von
Partnern belagert. Aber bald werden Sie einige Meldungen von begeisterten
.Neulingen erhalten.

Das Gleiche wird mit Ihren Mitarbeitern in lhrer Organisation passieren. Durch die
Adressenweitergabe werden sich auch dort neue Leute melden. Dieses nennt man
Aufwartsmotivation. Erinnern Sie sich an die Kerze?

Zuerst motiviert es lhre Upline und lhre Upline wird Ihnen helfen. Dann passiert es
mit Ihnen und lhren Leuten.

Schaffen Sie sich eine Business-Gemeinschaft von Gleichgesinnten und
Verbiindeten!

Das ist der ,,Turbo* im Network-Marketing !!!

Vielleicht kdnnen Sie jetzt schon ein wenig besser nachvollziehen, weshalb so viele
Menschen auf der ganzen Welt so begeistert und leidenschaftlich networken?
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18. Bilden Sie sich stet’s weiter

Weiterfuhrende Informationen Uber Network Marketing erhalten Sie z. B. vom:

Deutschen Bundesverband Network-Marketing iiber: www.bvnm.de

Im Bereich ,PRESSE®“ und dann ,PRESSEARCHIV* finden Sie z.B. sehr interessante
Zeitungs-Artikel und eine Info von der IHK.

Weiterhin nachfolgend ein kleiner Auszug aus sehr empfehlenswerten Biichern
rund um das Thema Network Marketing:

Fordern mit Erfolg in MLM - Tom Schreiter

- Zundende Ideen fur eine Wachstumsexplosion in MLM - Tom Schreiter
- Wie Sie einen erfolgreichen Strukturvertrieb aufbauen - Don Failla

- Erreichen Sie Hochstform in MLM - John Kalench

- Die groRte Gelegenheit in der Geschichte der Welt - John Kalench

- lhr erstes Jahr im Network Marketing - Mark und Rene Yarnell

- Business is Booming - Michael S. Clouse

- Money - John Milton Fogg

- Der groldte Networker der Welt - Deutsche Erstausgabe

Power - Multi-Level-Marketing - Mark und Rene Yarnell

Wenn Sie keine Leseratte sind oder kaum Zeit dazu finden, empfehlen wir lhnen
Network-Horblcher auf CD, diese kdnnen Sie bequem beim Autofahren horen!

Es ist wichtig, dass Sie sich mit dieser Branche beschaftigen und die Genialitat in
sich vertiefen! Es gibt sehr viele Blcher und auch Horblcher Uber die Erfolgsstorys
von Networkern, hier kdnnen Sie viel Uber die taglichen Arbeitsweisen dieser
Networker lernen und Sie werden erkennen, dass es kein Hexenwerk ist erfolgreich
zu werden. Eine sehr empfehlenswerte Horbuchreihe ist:

Network-Marketig - Aus der Praxis flur die Praxis - Robert Pauly
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19. Der Start

Setzen Sie sich jetzt mit dem Partner/der Partnerin in Verbindung, von dem/der
Sie dieses Buch erhalten haben und beginnen Sie noch heute Ilhren
personlichen

WEG ZUR FINANZIELLEN UNABHANGIGKEIT!

Wir winschen Ihnen den Erfolg, den Sie verdienen und lassen dieses Buch mit einer
kleinen Geschichte Uber die Rasensaat enden!

Stellen Sie sich vor, Sie sden einen Rasen und beginnen den Boden taglich zu
gielRen. Nach einer Woche ist von dem neuen Rasen noch nichts zu sehen. Aber Sie
wissen, dass er kommen wird, wenn Sie weiter giel3en - und so gie3en Sie weiter.
Auch nach zwei Wochen kénnen Sie nichts erkennen und die Nachbarn fangen an
zu lastern: "Na, das wird ja wohl nie was werden ...". Es erscheint irgendwie
wirkungslos, wenn Sie weiter gieRen, aber Sie wissen, dass Sie jetzt nicht aufgeben
darfen.

Dann, nach einer weiteren Woche, kommen plétzlich ganz zaghaft die ersten kleinen
Grashalme. Jetzt, mit den ersten motivierenden Ergebnissen macht das Besprengen
schon wesentlich mehr Spall. Immer mehr Samen gehen auf, Tag fur Tag, und nach
6 Wochen ist ein prachtvoller Rasen entstanden. Und obwohl der Rasen schon da
ist, gieRen Sie weiter, damit er immer schoner und kraftiger wird.

Sie haben klein angefangen, haben in aussichtslos scheinenden Zeiten nicht
aufgegeben und geniefl3en anschliel3end die Friuchte lhres unermudlichen Einsatzes.
Ein wunderbares Gefuhl.

WER SAT, WIRD ERNTEN!
Dieses Handbuch wurde uberreicht von: Olaf Marquardt
Weitere Informationen finden Sie unter:

www.maxximizzer24.com/cashteam

Lassen Sie sich in den Filmen auf dieser Internetseite die besonderen Vorteile
dieser Branche naher erlautern und dariiber hinaus das Geheimnis wohlhabender
Menschen luften.

www.maxximizzer24.com/network/cashteam

Lassen Sie uns auf dieser Internetseite und dem dort zu findenden Film die
Vorurteile und Widerstande gegen diese Branche ausraumen und uns in einer
neutralen und offenen Art und Weise, die Fakten zu diesem Markt anschauen.

www.maxximizzer24.com/promo/cashteam

Auf dieser Internetseite werden wir lhnen weitere Informationen zu unserer 24h
Online-Business-Software liefern. Lassen Sie sich in einem kurzen
Informations-Film alle Vorteile aufzeigen, die dieses System fur Sie bereithalt.
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